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RESUMO

Este trabalho com tema, ImplicacBes dos negocios de juros no ordenamento juridico angolano,
causas e consequéncias na Provincia do Huambo, Municipio Sede, € um tema de grande realce,
tudo porque tais implicacdes tém actuado com muita frequéncia aos Municipes desta provincia,
na medida em que, muitos utentes ja ndo conseguem desenvolver os seus Indice
desenvolvimento humano, tudo porque, os contractos de juros por eles celebrados fazem com
que eles vivam corrigindo apenas os erros ou as dividas por eles contraidas. Sem desprimor
aqueles utentes que fazem dos juros o seu ganha péo e o fazem para financiar os seus projectos
de forma legal, justa e licita. Foi entdo nesses francos pensamentos, que surgiu a situacédo
problematica, partindo das causas e consequéncias advindas do negocio de juro como, mitigar
os conflitos de acordos de empréstimo de dinheiro entre as partes, definindo as condi¢es e
termos que regem a transacgdo financeira, com o objectivo de proteger os interesses de ambas
as partes envolvidas. Na mesma senda, elaborou-se os seguintes objectivos da pesquisa. Geral:
Analisar a formacéo dos contractos no Negocio de juro ou de empréstimo, estabelecendo um
acordo legalmente vinculativo entre as partes envolvidas, garantindo que os direitos e
responsabilidades de cada uma sejam devidamente protegidos. Objectivo Especificos:
1.Estabelecer mecanismos de protec¢édo para o credor, como garantias, para mitigar o risco de
inadimpléncia. 2.Proporcionar ao devedor condi¢des razoaveis e acessiveis para pagamento do
empréstimo, considerando sua capacidade financeira. O estudo é descritivo com cariz
qualitativo-quantitativo. Utilizaram-se a revisao Bibliografica, o questionario e a observacéo,
como técnicas. Os resultados expressam a existéncia de professores, militares, negociantes,
trabalhadores domésticos com tamanhas dificuldades no que concerne ao conhecimento,
compreensdo juridico na generalidade.

Palavras chaves; Implica¢des, negdcios de juros, usura e Direito.



ABSTRACT

This work with the theme “implications of interest business in the angolan legal aystem, causes
and consequences in the province o Huambo, Municipal Headquarters” is a topic of grat
importance, mainly because these implications have been affecting the citizens o this province
frenquently. Many users are no longer able to develop their human development Index due t to
the contracts they have entered into, as they only focus on correcting their mistakes or debts.
Without diminishing theimportance of those users who make a living from interest and use it
to finance their projects legally, fairly, and lawfully. It was from these frank thoughts that the
problematic situation arose, based on the causes and conquences arising from interest business,
such as mitigating conflicts in loan agreements between parties by definig the conditios, with
the aim of protecting the interests of both parties involved. In the same vein, the following
researchobjectives were formulated . General objective: to analyze the formation of contracts
in interest or loan business, establishing a legally binding agreement between the parties
involved, ensuring that the rights and responsibilities of each party are duly protected. Specific
objectives: 1. Establish protection mechanisms for the creditor, such as guarantees, to mitigate
the risk of default. 2. Provide reasonable and acessible conditions for loan repayment to the
debtor, considering their financial capacity. The study is descriptive with a qualitative-
quantitative approach. The results reveal that teachers, military personnel, traders, and domestic
workers face significant difficulties in terms of legal knowledge and understanding in general.

keywords: Implications, interest business, usury and law.
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1. INTRODUCAO

Este trabalho, como o prdprio titulo aponta, versa sobre o desafio do juro, resultante
do contracto de mutuo em relacdo a uma taxa de juros que exceda o limite maximo permitido

por lei.

Neste trabalho de fim de Curso, faremos uma abordagem no Direito das Obrigacdes,
especificamente nos contractos, isto €, desde o seu conceito, tipologias, fontes e entre outros
pressupostos importantes que nos levardo a compreender a nascencga do juro no contracto de
mutuo. Ndo obstante, faremos questdo de analisar a nogcdo de juro, a sua origem e as suas
principais categorias. De seguida, procuraremos entender em que consiste esta obrigacéo de
juros, e a sua liberdade de estipulacéo.

Continuamente, avancaremos para o estudo do instituto da usura, apontando uma
nocao, distinguindo esta figura juridica do Anatocismo e tracando uma breve evolucao histérica
da forma como a usura foi vista ao longo dos tempos. Falaremos um pouco na relagéo entre a
usura e o Principio da Autonomia da VVontade, da Boa fé, o Pactum sunt servant, para depois
analisarmos na medida do possivel os pressupostos gerais da relevancia do negocio de juro

acompanhado com todos o0s seus elementos.

Aqui chegados, tentaremos clarificar o ambito de aplicacdo do artigo 282° do Cdédigo
Civil e as possiveis consequéncias da consideracdo de um neg6cio como usurario em relacao
ou diferenca com o Negdcio de juro. Para finalizar a parte relativa a usura, tentaremos explicitar

a razdo pela qual o negdcio usurario é tao repudiado pelos ordenamentos juridicos em geral.

Escolhi este tema por se tratar de uma questdo de varios interesses e por fazer ponte
entre esses dois fulcrais ramos do Direito que s@o o Direito Civil remetido com o Direito
Comercial. Ademais, apesar de ser de enorme importancia nos dias de hoje, tendo em conta que
0 contracto de mutuo é essencial para o desenvolvimento de economias capitalistas como a
nossa, € uma matéria que ndo tem sido muito abordada e que merece um estudo bem mais
aprofundado que o possivel neste trabalho. Ainda assim, espero que seja um humilde contributo
para a evolucdo do Direito e para que Advogados, Juizes e Juristas em geral, compreendam
melhor este riquissimo instituto de usura na convencéo de juro que exceda o limite maximo

permitido por lei, no sentido de uma mais correcta e rigorosa aplicagdo do mesmo.
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1.1.  Descricdo da Situacéo Problematica

Mitigar os conflitos de acordos de empréstimo de dinheiro entre as partes, definindo
as condigdes e termos que regem a transagédo financeira, com o objetivo de proteger os interesses

de ambas as partes envolvidas.

1.2.  Objetivos da Pesquisa
1.2.1. Geral
Analisar a formacéo dos contractos no Negocio de juro ou de empréstimo, estabelecendo um

acordo legalmente vinculativo entre as partes envolvidas, garantindo que os direitos e

responsabilidades de cada uma sejam devidamente protegidos.

1.2.2. Objetivo Especificos:

1. Estabelecer mecanismos de proteccdo para o credor, como garantias, para

mitigar o risco de in adimpléncia;

2. Proporcionar ao devedor condicBes razoaveis e acessiveis para pagamento do

empréstimo, considerando sua capacidade financeira;

3. Facilitar a transparéncia e a clareza na comunicagdo entre as partes, evitando

mal-entendidos ou disputas relacionadas aos termos do contracto;

4. Garantir o cumprimento dos direitos e obrigacdes de ambas as partes,
protegendo os interesses de ambas em conformidade com as leis e regulamentos

aplicaveis;

5. Propor por meio do tema, a criagdo de normas juridicas que tutelem ou facilitem
as taxas de juros, bem como 0 acesso a capitais moratérios, tendo em conta as

condic@es sociais, econdmicas e financeiras dos utentes.

1.3.  Contribuigdes do Trabalho

A presente pesquisa busca propor um processo ou programa de implementagéo de
proposta para abranger o conhecimento do Direito a nivel da Provincia em particular no
Huambo/Sede.

12



Por outro lado, entende-se que a contribuicdo do trabalho se assenta igualmente na
relevancia do projecto tanto para académico ndo so juridico, como também no seio econémico,
pois ela visara responder a uma situacdo pontual para amenizar as tamanhas consequéncias
advindas dos negocios de juros ou de empréstimos aos utentes da Provincia do Huambo,

Municipio Sede.
De forma mais substancial o presente estudo trara as seguintes contribuicdes:

1. Propostas de Implementacao do ensino de Direito no ensino geral
2. Impulsionar a cultura Juridica, com finalidade de generalizar o conhecimento do
Direito, com fim de erradicar os conflitos que tém afectados o0s contraentes por intermédio do

ndo conhecimento da lei.
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2. FUNDAMENTACAO TEORICA EMPIRICA
2.1.  Nocoes de Direito de Obrigagoes

A origem das obrigag0es no contexto do Direito Civil remonta aos fundamentos
historicos e teoricos do direito romano. Durante o desenvolvimento do direito romano, 0s

principios e bases das obrigacdes foram estabelecidos.

No direito romano, as obrigagdes eram divididas em duas categorias principais:
obrigac@es reais e obrigaces pessoais. As obrigacles reais estavam ligadas a direitos sobre
coisas especificas, enquanto as obrigacdes pessoais decorriam de relacGes entre as partes

envolvidas.

Ao longo do tempo, especialmente com a influéncia do direito romano, as obriga¢des
evoluiram e foram incorporadas aos sistemas juridicos modernos. No direito civil
contemporaneo, as obrigacdes regem-se por um conjunto de principios e regras que definem os

direitos e deveres das partes envolvidas numa relacéo juridica obrigatoria.

O Direito das Obrigacdes, que ja conhecera particular desenvolvimento no periodo
romano, tem evoluido de forma nem sempre linear, apresentado por vezes cortes ou
interrupces no seu desenvolvimento. Paralelamente aos institutos classicos que nos foram
legados pelos romanos, surgem cada vez mais novos institutos a dar resposta aos também novos
problemas das nossas sociedades, problemas estes inimaginaveis outrora. A par de um Direito
Obrigacional classico moderno, caracterizado por novos institutos, novos modelos conceituais,
gue visam darem respostas a problemas que s6 mais recentemente se tém verificado e que sdo
produto derivado do funcionamento e da organizacdo das complexas e ultradindmica sociedade
do nosso tempo moderno. Em qualquer sociedade, independentemente do sistema politico,
econdmico vigente, existem bem escassos susceptiveis de apropriacdo individual, bens que por
nédo existirem em quantidades suficientes para satisfazer em plenitude as necessidades de todos

0s que a eles concorrem, fomentam a existéncia de conflitos.

De uma forma resumida, o Direito das obrigac6es estuda os vinculos juridicos criados

entre pessoas em que o patriménio do devedor podera responder inadimplemento do credor.

14



2.1.1. O que vem a ser obrigacéo?

Washington de Barros Monteiro descreve a obrigacdo como sendo uma “relacdo
juridica, de caracter transitorio, estabelecida entre devedor e credor e cujo objecto consiste
numa prestacdo pessoal econdmica, positiva ou negativa, devida pelo primeiro ao segundo,

garantindo-lhe o adimplemento por meio de seu patriménio”

Pablo Stolze Gagliano e Rodolfo Pamplona Filho demonstram que o termo
“obrigagdo” pode ser encarada como a “relacdo juridica pessoal por
meio da qual uma parte (devedora) fica obrigada a cumprir, espontanea ou coactivamente, uma
prestacdo patrimonial em proveito da outra (credora), faz-se necessario analisar a sua

constituigdo estrutural”.

Carlos Roberto Gongalves conceitua a obrigagdo como o “vinculo
juridico que confere ao credor (sujeito activo) o direito de exigir do devedor (sujeito passivo) o

cumprimento de determinada prestagao”.

A obrigacdo pode ser encarada como, o vinculo juridico por virtude do qual um sujeito

fica adstrito para com o outro a realizacdo de uma prestacao.

Assim, este conceito mostra que existem dois sujeitos, o credor (sujeito ativo) e o
devedor (sujeito passivo), onde é conferido a um sujeito o poder de exigir de outro a realizagdo
de uma prestacdo. Esta relacdo é exercida a partir de um carécter de colaboracao ou cooperagéo
entre as partes. A concepgdo apresentada demonstra a evidéncia do lado passivo da relagéo,
mostrando a subordina¢do do devedor em face do credor. O devedor tem o 6nus juridico “de
adotar certa conduta para a obtengdo ou conservagao de uma vantagem propria”, ndo sendo essa

conduta imposta por lei.

Né&o obstante, nas relagdes juridicas mais simples, o sujeito ativo, denominado credor,
ird se beneficiar das obrigacGes que o passivo (devedor) devera adimplir, podendo ser uma
prestacdo patrimonial de dar, fazer ou ndo fazer (objeto da prestagéo), como no caso do contrato
de doacdo, onde o doador tem a obrigagéo de entregar a coisa objeto do contrato. No entanto,
nas relagbes juridicas mais complexas, 0s contratantes sdo parte interligadas, onde
simultaneamente teremos de um lado um credor e de outro lado um devedor. Como ocorre nos
contratos de contracto de compra e venda onde o comprador ¢é credor da coisa e devedor do
preco; ao passo que o vendedor é credor do preco e devedor da coisa.

15



Em sintese, o termo obriga¢do abrange tanto o lado activo como o passivo da relacdo
que giram em torno de uma prestacdo. Desta forma, 0s elementos essenciais desta relagéo sao

o0 credor, o devedor e a prestacao.

A prestacdo € o acto pelo qual o devedor cumpre a obrigacdo na forma estabelecida,
solvendo-a totalmente. Assim, a prestacdo é o objecto da obrigacdo, isto €, o elo que une as
partes da relagdo obrigacional. N&o h& exigéncia de que a prestacdo seja certa ou a0 mesmo
determinada, basta que corresponda ao interesse do credor e seja digna de proteccédo legal ou

contratual, podendo ser obrigacdo de dar coisa certa ou incerta, de fazer e de nao fazer.

A obrigagdo pode ser considerada como um poder sobre o patriménio do devedor, ou
seja, € Ramo do Direito Civil que disciplina o direito de créditos.

Obrigacao

E um titulo de crédito, que confere ao seu titular o direito de receber periodicamente
juros, e numa determinada data, o reembolso do capital mutuado. Tendo como elemento
principal a taxa de juro, o valor nominal, o preco de emissdo, o valor do reembolso e 0 método

de amortizacéo.
Fontes das Obrigac6es

A priori, doutrinariamente constituem fontes das obrigacdes todos os factos que por
forca da lei ou de um negdcio juridico, forem considerados idéneos para originar uma relagéo
juridica obrigacional, ou seja, todos aqueles factos de onde a obrigacdo emerge e que dao

origem ao nascimento do vinculo obrigacional.
Ja legalmente, as fontes de Direito das Obrigagdes s&o:
1. Os Contratos, (art. 405°...)
2. Os Negocios juridicos unilaterais (art. 457°...)
3. A gestdo de Negdcios ( art. 464...)
4. O enriquecimento sem causa ( art.473...)
5. E aresponsabilidade civil (art. 483).
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E importante notar que a origem das obrigacdes e as fontes mencionadas podem variar
de acordo com o sistema juridico especifico de cada pais, uma vez que diferentes paises podem

ter abordagens e conceitos diferentes em relacdo as obrigacdes.

Apenas uns descritos para compreensao, abordaremos mais sobre os contratos, nos
negdcios juridicos, por que quase todas obrigagdes de Negdcio Juridicos, resultam
necessariamente de um contrato, tudo porque a maioria das obriga¢Bes constituidas por via
negocial, tém origem contratual. O contrato de juros, como exemplo, enquadra-se na origem
das obrigacdes denominadas "obrigacfes convencionais”. Estas obrigacdes decorrem de um
acordo de vontades entre as partes envolvidas, ou seja, através de um contrato em que as partes

estabelecem as condigdes e termos da transagao.

2.2.  Nocéao dos Contractos

A nocdo de contrato ndo tem mantido sempre a mesma fisionomia ao longo dos
tempos, apenas a esséncia ou compreensao interpretativa tem vindo da premissa do contrato ser
um acordo resultante da manifestacdo de duas ou mais vontades distintas que visa a obtencéo
de uma regulamentacdo unitaria de interesses, em regra contrapostos harmonizado ou ajustados

entre si e cujos os efeitos sdo tutelados pelo Direito.

Todavia, 0 conceito de contrato ndo pode ser apresentado com um significado univoco.
Desde as teorias voluntaristas, que veem no nucleo essencial do contrato, o consenso entre as
partes, até as teorias normativas que analisam o contrato da perspectiva da relacdo emergente
de acordo, muitas sdo as nuances assumidas por esta no¢cdo fundamental de direitos das

obrigacdes.

contrato ¢ um acordo (pacto ou conveng¢ao) juridicamente vinculativo (“vinculativo
por forga da Lei”) entre duas ou mais partes, pelo qual se produzem, via de regra, apenas na
esfera juridica destas, determinados efeitos juridicos, nomeadamente a constituicéo,
transmisséo, modificagdo e/ou extingdo de direitos, deveres e, eventualmente, outras
posicdes (situacdes / relagdes) juridicas ativas e passivas, que € formado pelas respetivas
declaragdes de vontade, com conteldo, via de regra, diversos, prosseguindo distintos
interesses e fins, muitas vezes opostos, mas que Se ajustam reciprocamente para a prossecucao

de um resultado unitario.
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Na doutrina tradicional, o contrato é correntemente entendido como um acordo de
vontade que unifica sob uma mesma disciplina juridica, interesses contrapostos, mas que, por
via de consenso se harmonizam entre si, neste diapasdo, a esséncia do conceito “contrato”,
reside precisamente na vontade das partes. Dai que a teoria das relacdes contratuais de facto
causa por vezes tanta polémica, na medida em que sem vontade negocial ndo existir verdadeiro

contrato.

Em sintese o contrato no &mbito interno € o acordo vinculativo, assente sobre duas ou
mais declaracGes de vontade (oferta ou proposta de um lado e de outro a aceitacdo) contrapostas,
mas perfeitamente harmonizados entre si, que visam estabelecer uma regulamentacao unitéaria

de interesses desde que ndo alteradas as circunstancias em que se deu a vinculagao.

Principios a se ter em conta, nos negocios contratuais: Principio da Autonomia

privada, Principio da Boa Fé, Principio da Sociabilidade, Eticidade, Operabilidade.

A autonomia representa no direito contratual a prépria vontade, portanto o contrato
sem vontade ndo € contrato, por isso Carlos Alberto da Mota Pinto afirma que a autonomia é a
ideia fundamental do Direito Civil, devendo ser compreendida: (a) quer no aspecto da liberdade
de exercer ou ndo os poderes de que se é titular; (b) quer no aspecto mais completo, da
possibilidade de conformar e compor, conjuntamente ou por ato unilateral os interesses proprios

A autonomia da vontade representa o apice do liberalismo.

Era o principio maximo do Estado burgués, onde todos eram iguais perante a lei e
detinham a liberdade de escolha. Tal liberdade fundava-se na maxima da pacta sunt servanda,
segundo a qual as partes deveriam seguir, obrigatoriamente, o que haviam estipulado no
contrato, ja que esse representa o resultado da vontade das partes. Com o Estado Social e,
principalmente, com o Estado Democratico de Direito, as relagdes entre particulares passam a
sofrer interferéncias legais (constitucionais ou ndo), numa busca pela igualdade material e
justica social, onde os principios da solidariedade e da dignidade da pessoa humana mitigam o
absolutismo da liberdade contratual, passando assim essas relacfes a serem reguladas pela
autonomia privada (privada), o que significa que os contratantes detém a liberdade de

regulamentar as suas relagdes dentro dos limites legais.

Assim, enquanto a autonomia da vontade (dita também o poder negocial, poder de

autodeterminacéo, ou auto vinculagédo dos interesses da parte.
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A autonomia privada assenta exatamente na liberdade contratual, no poder dos
contratantes disciplinar os seus interesses mediante o acordo de vontades, suscitando efeitos
tutelados pela ordem juridica. Tém as partes a faculdade de celebrar ou ndo os contractos, sem

qualquer ingeréncia do Estado, sendo o contrato tipico ou mesmo atipico.
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3. CAPITULO | - AUTONOMIA PRIVADA E O CONTRACTO

3.1. A Autonomia Privada como modo de producéo do direito

Quando falamos de autonomia privada e, como acontece no presente caso, de
autonomia privada enquanto fator rurigena, ndo podemos deixar de definir o conceito que nos
ocupa. Em muitos textos, e em diversos autores, 0s conceitos de autonomia privada e de
autodeterminagdo surgem como sindénimos ou, no minimo, como diferentes mas
insuficientemente discriminados. Todavia, e aceitando o ensinamento do Professor Joaquim de
Sousa Ribeiro, estas realidades séo, ndo so diferentes, como bem definiveis. Segundo este autor,
a autonomia privada «é um processo de ordenacgdo que faculta a livre constituicdo e modelacao
de relagdes juridicas pelos sujeitos que nelas participam”., distintamente da autodeterminagéo
(assimilavel ao conceito explanado pelo Professor Menezes Cordeiro de autonomia privada em
sentido amplo), que define como um conceito de natureza pré-juridica, o qual «assinala o poder
de cada individuo gerir livremente a sua esfera de interesses, orientando a sua vida de acordo
com as suas preferéncias». A autodeterminacdo configura-se, pois, como uma entidade da
esfera dos valores e, por consequéncia, de &mbito mais vasto que a autonomia privada, a qual
funciona como seu instrumento concretizado no dominio das relagdes interpessoais. Voltando
a citar o Professor Sousa Ribeiro, diremos que «a conexao entre os dois conceitos ndo é, pois,
de natureza constitutiva, mas instrumental: a autonomia privada relaciona-se com a
autodeterminacdo como um meio para o seu fim (um dos seus fins)». Quanto a autonomia
privada, que agora recolhe a nossa atencdo, poderemos redefini-la como o campo de liberdade
das pessoas para, entre iguais, autorregularem as suas relagcdes juridicamente relevantes e

autogovernarem oS seus interesses.

3.2.  Aliberdade contratual como componente da autonomia privada: ambito e limites

Sé&o diversas as concepg0es sobre a natureza do conceito de liberdade contratual, mas
penso que, apelando a razdes pragmaticas e pedagogicas, poderemos defini-la (aproximando-
nos do exposto pelo Dr. Paulo Mota Pinto) como uma faculdade juridica integrante do principio
mais geral da autonomia privada ou, ainda, como uma das varias espécies do género autonomia
privada. A liberdade contratual apresenta duas vertentes fundamentais, a saber, a liberdade de
celebracdo e a liberdade de estipulacdo. Aquele principio, na sua dupla vertente, recebe
consagracao legal no artigo 405° do Codigo Civil de 1966, principalmente no seu nimero 1,

que reza que, «Dentro dos limites da lei, as partes ttm a faculdade de fixar livremente o
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contetdo dos contratos, celebrar contratos diferentes dos previstos neste Cadigo ou incluir

nestes as clausulas que Ihes aprouver».

A liberdade de contratar ndo €, como ja referimos, absoluta. Ela comporta limitac6es
de varia ordem. Seguindo a licdo do Professor Antunes Varela, vemos que esse comega por
indicar, como primeira limitagdo a liberdade de contratar, o dever de contratar, a imposicéo de
celebracdo de um contrato, que resulta para determinada pessoa, verificados que sejam certos
pressupostos. A recusa de contratar, nos casos que enumeraremos de seguida, porque ilicita,
pode, no minimo, fazer incorrer o faltoso em responsabilidade civil. A primeira das situacGes é
a que resulta da promessa negocial de contratar, quer a obrigacéo resulte de convencdo entre as
partes, quer derive direitamente da lei, como acontece na ordem juridica portuguesa quanto ao
contrato de seguro obrigatdrio de responsabilidade civil automovel. A segunda situacéo prende-
se com a obrigacdo de contratar por parte das empresas que Sdo concessionarias de servicos
publicos (caso dos fornecimentos de agua, gas ou eletricidade), as quais ndo podem recusar o
estabelecimento do vinculo contratual com qualquer pessoa que se disponha a obter perante
elas a prestacdo dos servicos concessionados. Um terceiro caso emerge da prética, por certas
pessoas, de profissdes de exercicio condicionado, como acontece com os médicos, 0s quais nao
podem, exceto em caso de forgca maior, negar a assisténcia, em caso de urgéncia a doente ou
sinistrado Por fim, discute-se na doutrina se, noutros casos, como, por exemplo, quanto aos
estabelecimentos fornecedores de bens vitais para o consumidor, ndo existira, igualmente, uma
obrigacdo de contratar, a qual ocorrera, segundo entendemos, com seguranca, quando esteja em
causa uma situacdo de abuso de direito por parte daguele que se recusa a contratar. O segundo
bloco de limitagdes ao direito de contratar posta-se no oposto das anteriores, consubstanciando-
se na proibicdo de contratar com certas pessoas, de que daremos apenas o exemplo do disposto
no artigo 877°,n° 1 do Cadigo Civil de 1966, da proibicéo de venda por parte de pais e avos a,

respetivamente, filhos ou netos.

3.3. O contracto como instrumento de autorregulacédo dos interesses privados

Vimos observando que o principio da autonomia privada enforma todo o direito
privado e se manifesta pelo poder dos particulares autorregularem 0s seus interesses,
autogovernando a sua esfera juridica. Isto significa que «os particulares podem, no dominio da
sua convivéncia com 0s outros sujeitos juridico-privados, estabelecer a ordenagdo das

respetivas relagdes juridicas. Em contrapartida, a ordem juridica aceita e protege os resultados
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assim obtidos, exatamente em virtude do facto de ter assumido como seu 0) principio

fundamental da autonomia privada.

Acresce ao exposto, que o contrato € um instrumento juridico vinculativo, o qual,
sendo um acto livre na sua génese, ganha forca obrigatoria com a celebracéo, € lei para os seus

intervenientes. A “lex contractus”.

3.4.  Os efeitos do contracto entre as partes;

Na feliz definicdo do Professor Carvalho Fernandes, «a producao de efeitos do negdcio
juridico consiste, afinal, na actuacdo, em cada caso concreto, dos efeitos estatuidos pela norma
juridica, por virtude da insercdo, na previsdo normativa, de um acto que preencha os requisitos
do tipo que nela se contém». Encontramo-nos, pois, no dominio da eficacia extrinseca do
negdcio juridico e, desde ja&, por razBes sistematicas, convem estabelecer a distingdo entre a
realidade dindmica, efeitos, que acabamos de definir e a situacdo negocial resultante da
celebracdo negocial. Esta, na aproximacdo feita pelo Professor Castro Mendes, pode ser
intermédia ou final, caracterizando-se a primeira por ser «um estadio apenas na realizacdo do
fim imediatamente prosseguido pelas partes», e a segunda por representar a obtencédo desse fim.
Os efeitos do contracto ndo se produzem sempre imediatamente no momento da sua concluséo.
Efetivamente, eles tanto se podem produzir naquele exacto momento, como em momento ou
momentos posteriores; irem-se sucedendo no tempo; ou ocorrerem periodicamente no futuro.
Por forca desta diferenca de realidades distinguem-se habitualmente os contractos, quanto a
producdo dos seus efeitos, em contractos de execu¢do instantanea, aquele em que a realizacdo
dos interesses das partes se faz num ou em varios momentos definidos; contractos de execuc¢édo
permanente, aqueles em que os efeitos se vdo produzindo continuadamente durante toda a
existéncia do contracto; e contractos de eficacia sucessiva, aqueles em que a execucao ocorre

periodicamente, mesmo que tal periodicidade seja irregular.
3.4.1. Supremacia da ordem publica e dos bons costumes

O principio da autonomia privada ndo significa que, na manifestacéo (declaracdo) da
vontade, em que 0 mesmo deve estar assegurado, ndo haja limitacdes, ou seja, ndo significa que
a liberdade contratual pode ser exercida de forma ilimitada e absoluta, pois, se 0 que se pretende
por meio do contracto é o reconhecimento pelo Direito da validade do negdécio juridico
celebrado. Este ha de ser convencionado sobrelevando-se 0s interesses sociais inerentes a

ordem publica, ndo podendo exercitar a autonomia privada, estipulando convencdes contrarias
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ao ordenamento, de sorte que a liberdade contratual estard sempre balizada pelos principios

maiores da colectividade, os quais, em seu conjunto, constituem a chamada ordem publica.

Jodo Baptista Machado afirma que “(...) a ordem publica ndo s6 pode ser induzida de
um conjunto de normas ou quadros normativos que imperativamente organizam as instituicées
juridicas e de certos valores fundamentais com assento constitucional” e complementa que (...),
como pode ser a expressdo da logica intrinseca de uma instituicdo, ou ainda da idéia de
‘razoabilidade’, no sentido do que os americanos chamam o negative clearing- -test: no sentido
de que o direito se recusa a dar cobertura ao exercicio de uma discricionariedade

manifestamente irrazoavel (proibicdo do excesso).

Tabela 1

Ordem Publica A vontade individual estd subordinada a vontade

colectiva, que no caso s&o normas publicas.

Bons Costume Sdo regras de boa convivéncia entre os individuos dentro

de um periodo temporal.

Fonte (Autor, 2023).

Em suma, o respeito aos bons costumes e a ordem publica acarretam barreiras a

celebracdo do contracto.

3.5. A boa fé na formacéo e na execucdo do contracto

A par do principio da autonomia privada, de que vimos tratando, o principio da boa fé
constitui, quicd, a trave mestra (por vezes invisivel) do direito das obrigagdes e,
consequentemente, da disciplina dos contractos, resultante do Cadigo Civil nascido em 1966.
O principio da boa fé radica, de forma mais evidente mas ndo mais fundamentada do que o da
autonomia privada, no campo dos valores ético-juridicos. E um principio cujo espirito, nas
palavras de Trabucchi «é& um ar que deve circular em toda a vida do contrato», e cujo ambito
de aplicacdo ndo se restringe a fase da formag&o do contracto, nos termos do disposto no artigo
227° do Cddigo Civil de 1966 (onde representa um importante papel, como avaliaremos no
modulo B deste Tema) mas embebe, igualmente, 0 momento da integracdo (artigo 239° do
mesmo cddigo) e estende-se a0 momento da execugdo do contracto ou seja, do exercicio dos

direitos e do cumprimento das obrigacdes que dele resultam, conforme ordena o n° 2 do artigo
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762° do mesmo complexo normativo, no qual se determina que: «No cumprimento da
obrigagdo, assim como no exercicio do direito correspondente, devem as partes proceder de boa
fé». Segundo o Professor Menezes Cordeiro, «a boa fé surge referida no Codigo Civil portugués

vigente em setenta artigos, dispersas pelos seus cinco livros».

Todavia, como melhor veremos a frente, a boa fé ndo se reveste sempre das mesmas
caracteristicas nos distintos referentes legais. Assim, a par das situacfes que elencdmos, dos
artigos 227°, 239° e 762°, a que podemos aditar, por exemplo, o0s artigos 334°, 272° ou 437°,
entre outros, nas quais a referéncia a boa fé remete para um conceito objectivo deste instituto,
temos as alusdes dos artigos 243°, 612°, 1269° ou 1648°, para além dos mais, em que tais
referéncias apontam para uma boa fé de caracteristicas subjectivas. A primeira, a boa fé
objectiva, constitui uma norma de conduta, um principio geral de Direito que dirige e valora
exteriormente a conduta dos sujeitos juridicos. A boa fé em sentido subjectivo remete para um
estado do espirito do sujeito de Direito, consistente na convic¢do fundamentada de que se
comporta de acordo com as exigéncias da ordem juridica. Adiante, a propdsito das negociactes
preliminares e da culpa “in contrahendo”, abordaremos mais pormenorizadamente a distingdo
entre ambos 0s conceitos. Também para esse momento remetemos a analise da boa fé aplicada
a formacdo dos contratos. Cabe-nos pois, neste lance, questionar o principio da boa fé quanto a
execucao do contrato. Este principio, no que a execucdo do contrato concerne, encontra-se
plasmado no n°® 2 do artigo 762° do Cddigo Civil de 1966, o qual determina que, «no
cumprimento da obrigacdo, assim como no exercicio do direito correspondente, devem as partes
proceder de boa fé». Por outro lado, encontra-se a norma legislativa, acoplada a do n° 1 do
mesmo artigo 762°, na qual o legislador proclama o principio da pontualidade no cumprimento
das obrigaces e que estabelece que, «o devedor cumpre a obrigacdo quando realiza a prestacao
a que esta vinculado», com o que pretende exprimir a regra de que «cumprimento tem de
ajustar-se inteiramente a prestacéo devida, de que ao «solvens» cabe efectua-la ponto por ponto,

mas em todos o0s sentidos e ndo apenas no aspecto temporal».

A regra da boa fé objectiva, aplicada a fase da execucéo do contrato, dirige-se, como
resulta do aludido nimero 2 do artigo 762°, tanto a actuagéo do devedor que cumpre a obrigagdo
a que se encontra vinculado, como a do credor que exerce o seu direito creditorio, devendo
ambas pautar-se por critérios de lealdade e de honestidade. Diversamente da aplicacdo do
principio da boa fé, nos termos do disposto no artigo 227° do Codigo Civil de 1966, a culpa na

formacdo dos contratos, na qual o legislador, ao menos literalmente, s6 faz referéncia a esta
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modalidade de negdcio juridico, no dominio da execugdo a regra aplica-se, literalmente, ndo s6
aos contratos mas a todas as obrigacdes, independentemente da sua fonte. Porém, s6 em face
de cada caso concreto se podera desvendar o conteudo deste conceito abstractamente
indeterminado, se podera preencher a clausula geral disposta pela lei mas s6 desvendada pela

aplicacdo prética.

«O legislador limitou-se a estabelecer a formulacao elastica que impde a cada uma das
partes uma conduta honesta e conscienciosa, a fim de que néo resultem afectados os legitimos
interesses da outra. Eis o sentido da boa fé preconizada pelo n.° 2 do art. 762.° do Cdéd. Civ.
para temperar uma interpretacdo e um desempenho estritos ou abusivos da relacdo

obrigacional».

Por ultimo, refiramos, ainda com o Professor Almeida Costa, que também de acordo
com o principio da boa fé se determinara a medida em que o credor devera actuar para nao

dificultar o cumprimento.

A significacdo da boa-fé remete a leitura de dois conceitos de micro-racionalidades
diversas. Em primeiro, momento, o conceito romano, interno, psiquico de fidelidade a palavra
dada, dentro da perspectiva subjetiva (bona fides). Em um segundo momento, o conceito
aleméo, externo, comportamental, traduzido no treu und glauben (lealdade e confianca),

denominada de boa-fé objetiva.

Art. 113. Os negocios juridicos devem ser interpretados conforme a boa-fé e 0s usos

do lugar de sua celebracéo.
a. A interpretacdo do negdcio juridico deve lhe atribuir o sentido que:

b. For confirmado pelo comportamento das partes posterior a celebracdo do

negocio;

c. Corresponder aos usos, costumes e praticas do mercado relativas ao tipo de

negocio;
d. corresponder a boa-fe;
e. For mais benéfico a parte que ndo redigiu o dispositivo, se identificavel; e

f. Corresponder a qual seria a razoavel negociagéo das
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g. Partes sobre a questdo discutida, inferida das demais
h. Disposicdes do negocio e da racionalidade econdmica das
i. Partes, consideradas as informacdes disponiveis no momento de sua celebracéo.

2°. As partes poderdo livremente pactuar regras de interpretacao, de preenchimento de

lacunas e de integracdo dos negdcios juridicos diversas daquelas previstas em lei.
3.5.1. Nocdes de Juros

A principio, Juros séo valores do dinheiro no tempo. Ou seja funciona como se fosse

o0 aluguel do dinheiro.

Com efeito, 0 juro esta presente em muitos artigos do Cddigo Civil quer como
retribuicdo no seguimento de um contracto de mdtuo, quer como uma espécie de san¢do
aplicada a parte inadimplente. E também pratica comum, a cobranca de um juro quando alguém
recorre a figura juridica da venda a prestacdes para adquirir um qualquer bem. Para além disso,
0 Codigo Comercial estabelece também o chamado juro comercial, bem como a taxa supletiva
de juros moratorios aplicavel aos créditos cuja titularidade pertenga a uma empresa comercial.
Salientar também que, feita aos juros em sede de Direito Fiscal, devidos pelo atraso imputavel

ao contribuinte na liquidacéo ou no pagamento de imposto ou taxa.

O conceito de juro é muito antigo, tendo a sua existéncia observada desde as primeiras
civilizagbes. Seu primeiro registro se da em Babildnia em 2000 a.C. naquela época 0 pagamento

dos juros era realizado através de uma moeda muito comum, as sementes.

E inegavel a preponderancia que 0s juros assumem em matéria de comércio,
constituindo fundamentalmente o produto ou rendimento do crédito, ou seja, duma divida de
capital pecuniario, quer ela resulte de um mutuo, de uma indemnizacdo a pagar ou de um

imposto devido em atraso.

Juros de forma simplificada é o preco cobrado por um empréstimo e o dinheiro que

se ganha com um depdsito.
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3.5.2. Juro para os Economistas

Originariamente, era costume dos economistas reunir os rendimentos em trés grupos
distintos, a saber: salarios (do trabalho), rendas (da terra) e lucros (do capital). Estes
economistas ndo faziam a destrinca entre juros e lucros, fazendo corresponder, sem mais, 0s
lucros ao capital, devido ao facto de, inicialmente, os papéis de capitalista e de empresarios se

concentrarem na mesma pessoa.

No entanto, esta concepcdo alterou-se e, hoje em dia, a distingdo entre juros e lucros
ja é comum fazer-se. Para compreendermos esta disting¢éo revela-se necessario saber o que 0s
economistas entendiam por juro ou taxa de juro. Assim, para 0s economistas, juro ou taxa de

juro consiste no prego ou rendimento especial do capital.

Nas palavras de PAUL SAMUELSON (1983) Economia, 5% Edicdo, economista
neokeynesianista americano, “o rendimento do capital ¢ a sua taxa de juro anual, isto €, uma
percentagem pura e simples por unidade de tempo — independentemente do ddlar ou de outra

unidade de valor”.

Da definicdo apontada e partindo do principio que o juro advém do rendimento do
capital levanta-se a questdo de saber o que remunera o lucro, afinal? A resposta a esta
interrogagdo, para a maior parte da doutrina, centra-se no facto de o lucro ser visto como a
remuneracdo ou compensacdo que 0 empresario obtém pelo risco, inovagdo, incerteza,
dinamizacdo e impulséo do progresso econémico. Por seu lado, o juro em si, dito puro, constitui
a remuneracao do simples capitalista, enquanto proprietario do capital investido, que nao

procurar inovar, limitando-se apenas a ceder o capital.
3.5.3. O Juro de um Prisma Juridico

Importa agora mostrar de que forma o nosso ordenamento juridico V& o juro e se essa
forma vai ou né&o ao encontro da conceptualizagcdo dos economistas. Olhando para a legislagédo
portuguesa, rapidamente concluimos serem varias as referéncias ao juro espalhadas ndo s6 nos
principais codigos nesta matéria (maxime Caédigo Civil e Codigo Comercial) mas também em
diversa legislacdo avulsa. Todavia, ndo encontramos qualquer normativo que concretamente
define o conceito de juro. Com efeito, 0 juro esta presente em muitos artigos do Codigo Civil
quer como retribuigdo no seguimento de um contracto de matuo, quer como uma espécie de
sancdo aplicada a parte inadimplente. E também pratica comum, a cobranga de um juro quando
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alguém recorre a figura juridica da venda a prestagdes 8 para adquirir um qualquer bem. Para
além disso, o Cddigo Comercial estabelece também o chamado juro comercial, bem como a
taxa supletiva de juros moratérios aplicavel aos creditos cuja titularidade pertenca a uma

empresa comercial.

Como ja foi referido, nenhum dispositivo legal define concretamente o juro, e sendo
assim, podemos afirmar que inicialmente tera sido aceite o seu conceito econémico. No entanto,
a evolucdo do Direito aprofundou aquela nocéo ao ponto de podermos, hoje, concluir que, de
um prisma juridico, 0s juros consistem num “rendimento ou remuneragdo de uma obrigagdo de
capital (previamente cedido ou devido a outro titulo), vencivel pelo simples decurso do tempo,
e que varia em funcdo do valor do capital, da taxa ou cifra de remuneracéo e do tempo de
privacao, enquadraveis na categoria conceitual mais ampla dos frutos civis. Em regra, tanto o

capital como o juro séo de natureza pecunidria e este vai nascendo dia-a-dia.
3.5.4. Tipologia dos Juros

Explicitado o conceito de juro nas duas acepcBes mais relevantes para este trabalho,
importa agora fazer uma breve alusdo as mais importantes espécies de juros, para que possamos
compreender toda a abrangéncia e essencialidade desta matéria para a nossa Economia e para

o Direito em geral. E os mesmos podem ser de seguintes tipos:
3.5.4.1.  Juros Voluntarios e Juros Legais

Desde logo, devemos distinguir as situacfes em que a obrigacdo de pagar juros é ope
legis, ou seja, deriva imediatamente da lei, daquelas em que essa obrigacdo advém de um
negocio juridico, as mais das vezes, um contrato de mutuo ou empréstimo, embora também
possa resultar de uma venda a crédito ou ainda de um negdcio unilateral, como um testamento,

por exemplo.

Deste modo, seguindo o critério da fonte € possivel classificar os juros como juros
voluntarios ou convencionais ou juros legais (em sentido estrito, pois em sentido lato todos 0s
juros serdo legais, dado que também em relacdo ao juros voluntarios, o incumprimento do seu
pagamento é sancionado pela lei, nomeadamente em sede de responsabilidade civil contratual).
Do primeiro tipo serdo todos aqueles juros que brotem de um negdcio juridico celebrado abrigo
e respeitando as limitac6es dos Principios da Autonomia da VVontade e da Liberdade Contratual,
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como os resultantes de contratos de matuo de dinheiro, de contratos de venda a crédito, etc.,
como ja foi referido.

Do segundo género fardo parte 0s juros que estdo presentes amiude no nosso
ordenamento juridico, como os juros previstos na legislacéo fiscal, os juros devidos em fungéo
da mora nas obrigacOes pecunidrias (artigo 806° do Cddigo Civil) ou os juros resultantes do
mandato (artigos 241° do Cédigo Comercial e 1164° e 1167° do Cddigo Civil). uros
Remuneratorios, Juros de Mora e Juros Compensatdrios. Atendendo agora a funcdo dos juros,
ou seja, 0 objectivo econdmico dos juros, deve ser feita outra importante destringa. Com efeito,
através deste critério podemos concluir pela existéncia de juros remuneratorios, juros de mora

e juros compensatorios.

Assim sendo, 0s juros podem ter natureza remuneratdria, retributiva, no sentido de
constituir uma contraprestacdo onerosa pela cedéncia do capital, ou indemnizatdria, como

forma de reparar perdas e danos provocados pela mora em cumprir a obrigacéo.
3.5.5. A Obrigacéo de Juros

A obrigacdo de juros é, antes de mais, uma obrigacdo juridica e, como tal, esta
subordinada ao regime geral das obrigacdes, para além das normas especialmente previstas para
ela. Além disso, como vimos, a obrigacdo de juros pode derivar da lei (juros legais) ou de

negdcios juridicos (juros voluntarios ou convencionais).

Esta obrigacdo pode ser caracterizada de diferentes modos, conforme o critério que
adoptemos. Assim, quanto ao vinculo, entendemos tratar-se de uma obrigacdo civil,
porguanto se ndo for voluntariamente cumprida, o credor tem o direito de exigir judicialmente
0 seu cumprimento e de executar o patriménio do seu devedor, de acordo com o artigo 817° do
Caodigo Civil. Ademais, ex vi artigo 476°, n.° 1 do Cddigo Civil, “o que for prestado com a
intencdo de cumprir uma prestagdo pode ser repetido, se esta ndo existia no momento da
prestacdo”. Neste ambito, importa também sublinhar que, em principio, a obrigacdo de juros
sera uma obrigacéo divisivel, uma vez que a prestacdo é passivel de ser fraccionada sem

prejuizo do seu valor proporcional.
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A autonomia da obrigacdo de juros acarreta ainda o efeito de o credor ndo poder
recusar o pagamento dos juros sem o capital, com base no argumento de que tal constituiria um
pagamento parcial, violando, assim, o disposto no artigo 763° do Codigo Civil. O que sucede é

a extin¢do do crédito de juros e ndo o crédito de capital.

Como foi referido, a obrigagdo de juros esta sujeita ao regime geral das obrigacGes.
Tal sucede, por constituir uma das modalidades das obrigacGes segundo o critério do seu
objecto. Assim sendo, a forte teori o crédito de juros encontra-se subordinado as causas gerais
de extin¢do das obrigacdes, podendo assim extinguir-se por ac¢do de qualquer uma delas.
Importa ndo esquecer que a obrigacao de juros tem uma natureza acesséria, como dito supra, e
nesse caso, a extingdo do crédito de capital através da restituicdo faz com que a mesma
consequéncia verta sobre os juros, excepcdo feita aqueles ja vencidos e que o credor ndo
abnegue. E ponto assente que quando houver simultaneamente uma obrigacdo de capital e de
juros e for entregue uma prestacao insuficiente para cumprir ambas, presume-se que ela foi
entregue para pagar os juros, em primeiro lugar. Este principio é deveras importante tendo em
conta que, deste modo, o capital ou a fraccdo que ainda fique por liquidar continua a vencer
juros e, para além disso, evita que a prescricdo afecte esses mesmos juros. Contudo, a hierarquia
de atribuicdo de pagamentos ndo é tdo simples como aparenta, pois podem existir outras
quantias a ter em consideracdo. Com efeito, de acordo com o artigo 785° do Cadigo Civil,
“quando, além do capital, o devedor estiver obrigado a pagar despesas ou juros, ou a indemnizar
o credor em consequéncia da mora, a prestacdo que ndo chegue para cobrir tudo o que é devido
presume-se feita por conta, sucessivamente, das despesas, da indemnizacdo, dos juros e do
capital” (n.° 1), salientando ainda que “a imputagao no capital s6 pode fazer-se em tltimo lugar,
salvo se o credor concordar em que se faga antes” (n.° 2). No entanto, importa ndo esquecer que
estes escaldes que formam a pirdmide ordenada de pagamentos, ndo constituem varias
obrigagdes, mas sim uma Unica com varios encargos ou sub-obrigagdes, ou seja, temos apenas
uma obrigacdo que é a principal mas com encargos de despesas, juros e indemnizacdo

moratoria.

Importa, por fim, abordar a tematica do nascimento e vencimento dos juros. Como ja
tivemos oportunidade de referir, o crédito de juros vai germinando com o passar do tempo, ou
seja, € continuo. Por via de regra, os juros sao devidos ao detentor do crédito principal, embora
possa acordar-se 0 seu pagamento a terceiro. Para além disso, o titular desse crédito tem ainda

a possibilidade de o alienar a outrem.
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Normalmente, os juros correspondem a um certo periodo de tempo e apenas poderdo
ser reclamados ap6s esse tempo. No entanto, as partes poderdo estipular o seu pagamento

antecipado. Estes juros sdo geralmente designados por juros antecipados.

Acerca do seu vencimento, podemos concluir que a sua data varia conforme o género
de juro em causa, o que revela também a importancia do capitulo anterior. Assim, 0s juros
legais, na auséncia de determinacéo legal, vencem-se com o seu nascimento e quotidianamente.
Por outro lado, os juros voluntarios vencer-se-40 no momento e de acordo com as condigdes
convencionados. Doutro modo, 0s juros processuais vencem-se a partir da citacdo judicial e os
juros moratérios a partir da constituicdo do devedor em mora, 0 que nas obrigacdes sem prazo

certo se verifica com a interpelagéo.
3.5.6. A Liberdade de Estipulacédo de Juros

A possibilidade de estipulacao de juros é hoje comumente aceite pela generalidade dos
ordenamentos juridicos, dado que até o Estado os arrecada nos casos de atraso no pagamento

de imposto ou em resultado dos empréstimos que anui.

Os juros tém-se revelado como um trampolim basilar das economias capitalistas ao
permitirem o crédito e o investimento e sdo legitimos na medida em que constituem uma
compensacao para 0 mutuante, por se ver impossibilitado de gastar aqueles capitais em bens de
CoNsSuMo ou houtros investimentos que tivesse em mente, para além de se justificar tendo em
conta o risco que ele corre em néo reaver a quantia mutuada. O pagamento de juros justifica-

se, ainda, nos casos de atraso culposo no pagamento do que é devido a alguém.

No entanto, como veremos mais tarde neste trabalho, o juro nem sempre foi bem visto.
Com efeito, ja4 ARISTOTELES, discipulo de Platdo e professor de Alexandre, O Grande,
criticava os juros, considerando que a moeda era “estéril” e, deste modo, ndo seria justa a
cobranca de juros nos empréstimos. Contudo, esta posicéo foi-se amenizando com o passar dos
tempos até ao ponto de se aceitar a estipulagdo de juros, desde que comedidos e equivalentes a

indisponibilidade do capital e ao risco corrido.

E por isso que, hodiernamente, o comércio de capitais se encontra tio fortemente
regulado, de modo a evitar situacbes de juros excessivos, resultantes da exploracdo dos
necessitados, a montante, e a disciplinar o crédito e o transito da moeda, a jusante, o que
constitui um complexo problema para o legislador, para manter o equilibrio nesta linha t&o
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ténue. A evolucdo da forma como o juro foi sendo visto aos olhos da Sociedade acarretou
consigo correspondente progresso no Direito. No Direito Romano, aceitava-se a remuneragao
no empréstimo, embora com limites a respectiva taxa, quer se tratasse de dinheiro ou generos.
Ja o Direito Canonico, por seu lado, era inicialmente mais radical, repudiando o juro nos
empréstimos pecuniérios, porque o dinheiro em si ndo seria um valor, mas antes uma
representacdo de valores. Esta foi uma concep¢do dominante em boa parte dos ordenamentos

juridico até ao século XVI, altura em que se retomou 0 pensamento romano.
3.5.7. As taxas de juros

Ja vimos que sdo varios os tipos de juros existentes e que tém um limite que nédo
poderdo ultrapassar sob pena de se tornarem usurarios €, consequentemente, ilicitos. Interessa,
entdo, agora abordar os mais relevantes tipos de taxas de juros, pois elas variam de acordo com
as matérias em causa. Ademais, algumas taxas tém uma grande tendéncia para sofrerem fortes
variacdes, por diversos motivos que vao desde a politica econémica a propria conjuntura do
pais, geralmente associadas a épocas de instabilidade politica e econémica. Assim, para tentar
evitar a desactualizacdo das taxas de juro, por vezes, o legislador opta pelo sistema de indexacéo
a uma taxa de referéncia, variando essas taxas indexadas directamente por accdo da taxa de

referéncia.
3.5.8. A Taxa dos Juros Legais

Como vimos, juros legais sao “os devidos por determinagdo de disposicédo legal e que
ndo indique a sua taxa ou montante e que igualmente sdo devidos quando estipulados também

sem determinacédo de taxa ou quantitativo”, ou seja, funcionam como uma taxa supletiva.

Originariamente, o artigo 559° do Cddigo Civil actual limitava a taxa de juros
em 5% ao ano, até a entrada em vigor do Decreto-Lei n.° 200-C/80, de 24 de Junho, que veio
alterar esta matéria, estabelecendo que a taxa de juros legais deixaria de estar directamente
regulada  no Codigo Civil, passando a variar consoante a taxa de
referéncia, estipulada em diploma avulso, sob a forma de Portaria, emanada
conjuntamente pelos Ministérios da Justica e das Financas e do Plano O n.° 2 do referido artigo
559° do Cadigo Civil dispde que esta sera também a taxa a aplicar no caso de 0s contraentes
acordarem uma taxa de juros superior a esta, sem reduzir tal convengéo a escrito. Esta taxa

assume especial importancia dado o elevado numero de situagbes previstas no nosso
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ordenamento juridico onde se aplicam os juros legais, exponenciado com as inovacdes trazidas
pelo ja referido Decreto-Lei n.° 200-C/80, como sdo exemplo o facto de os juros do mutuo
passarem a estar indexados aquela taxa e o alargar do ambito de aplicagdo do regime do mdtuo,
presente no artigo 1146° do Codigo Civil, abarcando agora também todos os negocios ou actos

de crédito, bem como outros analogos.

Por fim, convém informar que desde a entrada em vigor a 1 de Maio de 2003 da
Portaria n.° 291/2003, de 8 de Abril, a taxa dos juros legais encontra-se nos 4%, substituindo
assim 0s 7% em préatica até entdo, impostos pela Portaria n.° 263/99, de 12 de Abril, por se

considerar tal taxa “desajustada a realidade socioeconémica”.

A taxa do matuo, como é bom de ver, serd a taxa de juro aplicavel aos contratos de
mutuo. O regime desta taxa sofreu uma profunda alteracdo com o Decreto-Lei 200- C/80, de
24 de Junho, pois este diploma ndo sé modificou 0 método de determinacdo da taxa de juro
legal, presente no artigo 559° do Cddigo Civil, como também reformulou o critério de
estabelecimento do limite maximo dos juros do mutuo, passando estes a estar indexados a taxa
de juro legal. Para além disso, o referido Decreto-Lei veio ser complementado pelo Decreto-
Lei 262/83, de 16 de Junho, que veio acrescentar algumas disposicdes relevantes em termos de
usura material e alargar o campo de aplicacdo do instituto da usura quer pelas alteracGes aos
artigos 282° e 1146° do Cddigo Civil e 102° do Cédigo Comercial, quer pelo aditamento do
artigo 559°-A do Caodigo Civil, a fim de ser aplicavel o regime previsto no artigo 1146° do

Cadigo Civil a outros negdcios ou actos de crédito e outros analogos.

Assim sendo, a luz do dito artigo 1146° do Cdédigo Civil, num contracto de mutuo, o
respectivo juro acordado ndo devera exceder os 3% acima da taxa de juro legal se houver
garantia real e 5% no caso de esta ndo existir (n.° 1). Para além disso, se as partes estipularem
um juro superior ao limite maximo referido, este devera ser reduzido a este limite, ainda que ao
arrepio da vontade dos contraentes (n.° 3). Importa ainda néo esquecer que, de acordo com o
n.° 4 do artigo indicado, “o respeito dos limites maximos referidos neste artigo ndo obsta a
aplicabilidade dos artigos 282.° a 284.°”, ou seja, mesmo que as partes determinem uma taxa de
juro que ndo ultrapasse o limite maximo previsto na lei, ainda assim podera o negécio ser

considerado usurario.

Um contrato de juros, ou contrato de empréstimo remunerado, € um acordo legal entre

um mutuante e um mutuario em que as condi¢des para emprestar uma determinada quantia de
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dinheiro ou bens séo estabelecidas em troca do reembolso do empréstimo acrescido dos juros
acordados.

Alguns elementos importantes que normalmente estdo e devem ser incluidos num

contracto de empréstimo remunerado sdo 0s seguintes:

1. ldentificacdo das partes: Devem ser incluidos os nomes e enderecos do mutuante e

do mutuario.

2. Valor do empréstimo: A quantidade de dinheiro ou bens que serdo emprestados ao

mutuario é estabelecida.

3. Juros: E especificada a taxa de juro aplicavel ao empréstimo. Pode ser um juro fixo
ou variavel, dependendo do que foi acordado entre as partes.

4. Prazo de reembolso: E estabelecido o periodo de tempo durante o qual o mutuario
deve reembolsar o empréstimo. A periodicidade dos pagamentos (mensais,
trimestrais, etc.) também pode ser especificada.

5. Condicdes de pagamento: a forma como os pagamentos serdo feitos é detalhada,

seja através de parcelas iguais ou pagamentos Unicos no final do prazo.

6. Garantias: Em alguns casos, podem ser incluidas garantias para apoiar 0

emprestimo, tais como imoveis, veiculos ou garantias.

7. Clausulas adicionais: podem ser incluidas clausulas adicionais pertinentes, tais
como clausulas de penalizacdo por atrasos ou adiantamentos, clausulas de seguro,

etc.

E importante ressaltar que os contratos de empréstimo remunerados estdo sujeitos as leis e
regulamentos locais, por isso é aconselhavel obter aconselhamento juridico especifico para
garantir que o contrato esteja em conformidade com os requisitos legais aplicaveis em sua

jurisdicao.
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3.5.9. A Usura nos negdcios de Juros

Uma vez tratada a problematica do juro, ainda que sumariamente, para que
completemos o quadro da analise do juro a que nos propusemos, importa agora debrugarmo-
nos sobre o vicio da usura que constitui o segundo segmento do tema central deste relatorio de

fim do Curso.

Em matéria de usura, sao dois os artigos do Cddigo Civil essenciais para entendermos
em que consiste esta vicissitude contratual, nomeadamente, o artigo 282° que estabelece no seu
n.° 1 que “é anulavel, por usura, o negdcio juridico, quando alguém, explorando a situacdo de
necessidade, inexperiéncia, ligeireza, dependéncia, estado mental ou fraqueza de caracter de
outrem, obtiver deste, para si ou para terceiro, a promessa ou a concessdo de beneficios
excessivos ou injustificados”; ¢ o artigo 1146°. que trata especificamente do matuo usurario e
que estatui no seu n.° 1 que “é havido como usurdrio o contrato de mutuo em que sejam
estipulados juros anuais que excedam os juros legais, acrescidos de 3% ou 5%, conforma exista
ou ndo garantia real”. De acordo com estes artigos, o negocio sera usurario quando alguém, ao
explorar a situacdo de inferioridade de outra pessoa, adquire vantagens excessivas ou
injustificadas e, mais concretamente, 0 mutuo sera considerado usurario se 0s respectivos juros
ultrapassarem o limite previsto na lei. Todavia, 0 ambito de aplicacdo deste instituto é mais

amplo do que a partida possa parecer.

J& em 1784, MANUEL DE SANTANA BRAGA na sua Dissertagdo Theologico
Juridica entendia que “a Usura, considerada como abuso, sempre foi, e ainda hoje é a Pedra de
Escandalo na Theologia da Mora”. Se atentarmos na raiz da palavra usura, vemos que ela
provém de usus. Portanto, originariamente, usura era o preco a pagar pelo uso de determinada
coisa e, embora inicialmente o conceito fosse aplicado ao uso de qualquer genero de coisa,
passou, mais tarde, a estar directamente conexo ao uso de dinheiro. Como ja foi referido, ja
ARISTOTELES, famoso filésofo grego do séc. IV a.C., criticava fortemente esta imposic&o
feita ao mutuario para devolver ndo apenas o valor igual ao que tinha sido emprestado, mas
também uma quantia relativa ao uso, por entender ser o dinheiro estéril, isto é, ndo produzir
nada como ja foi referido, estamos perante um negdcio usurario quando alguém, ao explorar a
situacdo de inferioridade de outra pessoa, obtém beneficios excessivos ou injustificados e, no

caso de tal contrato ser um mutuo, sera automaticamente considerado usurario se 0s respectivos
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juros ultrapassarem o limite previsto na lei. De acordo com estes artigos, 0 negdcio sera usurario
quando alguém, ao explorar a situacdo de inferioridade de outra pessoa, adquire vantagens
excessivas ou injustificadas e, mais concretamente, 0 mutuo sera considerado usurario se 0s
respectivos juros ultrapassarem o limite previsto na lei.
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4. PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

4.1. Modelo de investigacao

Para esta investigacdo prima-se por um modelo qualitativo-quantitativo onde séo
desenvolvidas duas etapas de pesquisa: primeiramente é conduzida a fase qualitativa para se
conhecer o fendmeno estudado. De posse dessas informaces, parte-se para a construcéo de um
questionéario fechado e o aplica no sector. Depois da tabulacdo, é feita a analise dos dados com

o0 auxilio de instrumentos estatisticos.

A decisdo pelo desenvolvimento de uma pesquisa quali-quantitativa envolve, além do
interesse dos pesquisadores, o enfoque dado ao problema de pesquisa que, muitas vezes,
depende de uma abordagem mudltipla para ser adequadamente investigado (GIL, 1999;
RICHARDSON, 1999; CERVO; BERVIAN, 2002).

4.2.  Métodos Empregues

De nivel tedrico

Anélise-sintese: possibilitou analisar as diferentes fontes bibliograficas do tema e os
resultados do diagndstico, estudando-os de forma separada com o fim de explorar as relagdes

existentes entre eles de modo alcancar a recomposicéo das partes analisadas.

Histdrico-16gico: permitiu narrar acontecimentos relacionados com as implicacaoes
dos contratos de emprestimos do passado para verificar a sua influéncia na sociedade de hoje,
visto que as instituicdes alcancaram sua forma actual através de alteracBes de suas partes, ao

longo do tempo, influenciadas pelo contexto cultural particular de cada época.

Indutivo-dedutivo: possibilitou analisar os factos partindo do singular para o geral de
modo a garantir, melhorar ou inferir uma verdade universal que possibilita chegar a conclusées

de maneira puramente formal.

Modelacdo: serviu para estruturar a proposta metodoldgica para identificar as causas

do dos conflitos entre os contraentes.
De nivel empirico.

Observacéo: permitiu constatar os utentes da Provincia do Huambo, Municipio Sede,

observando, a forma da celebracdo contratual por eles praticados.
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Entrevista: permitiu conhecer os critérios, as causas, bem como as realidades culturais

e socioeconomicas que Ihes motiva a recorrerem a contratos de emprestimos.

Questionarios: permitiu-nos a coletar dados reais, para facilitacdo e veracidade dos

factos sociais, dando enfoque ao tema a ser elaborado.

4.3. Descricdo do Lugar de Estudo

Provincia do Huambo Municipio Sede, Bairros: Académico e Benfica.

4.4. Populacdo e Amostra

Populacdo pode ser entendida como um conjunto de pessoas, animais ou empresas, com
caracteristicas iguais a que se pretende estudar. J& a amostra serd uma parte representativa da
populacdo. A amostra é seleccionada segundo critérios que garante sua representatividade
(MATIAS, 2022).

45. Meétodos Estatisticos

Este método foi utilizado para fazer uma analise dos dados numéricos utilizando a estatistica

descritiva para a obtencdo dos resultados percentuais e a determinacéo das suas frequéncias.

A mesma andlise dos resultados, teve como objecto de estudo na Provincia do Huambo,
Municipio de Sede, onde se constatou aproximadamente, 435 entes que praticam negécios de
juros, destes, apenas 15 participaram da entrevista respondendo os questionarios. Pelo que, estes

15 serdo alvos da analise dos quadros ou tabeles consequentes.

Populagéo 435, amostra 15 utentes entrevistados.

Tabela 2-Descricdo Populacéo e Amostra

Extracto Populacéo Amostra %
Populagédo 435 15 3,4
Credores 6 6 40
Devedores 9 9 60
Total 15 15 100

Fonte: elaboracéo propria, 2023.

Comentério: A tabela acima ilustrada, descreve a populacao alvo de 435 utentes, com
amostra de 15 entes entrevistados, dos quais: 6 credores e 9 Devedores, onde 0s 6 credores

correspondem 40% e os 9 devedores correspondem os 60% da amostra, totalizando 100%.
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5. APRESENTACAO DESCRICAO E DISCUSSAO DOS RESULTADOS
No presente estudo aplicou-se 0s questionarios ao publico alvo. Deu-se conhecimento

aos inquiridos acerca da confidencialidade no tratamento de dados.

Os questionarios preenchidos foram recebidos, por mim, da mesma forma que os havia
entregados. No sentido de garantir a confidencialidade das respostas, os inquiridos nao

identificaram o remetente nos Questionarios.

5.1.  Questionarios aplicado aos credores

Foi aplicado um questionario fechado onde os credores responderam as perguntas
aplicando um x em uma das opcdes que as questdes apresentavam. Feitas as recolhas, os dados

obtidos foram os seguintes:

Tabela 3-Distribuicdo de Funcionarios e outras Classes sociais

N° de Tipo de funcionarios ou classe social | Total | Masculino | Feminino | %

ordem
1° Estudantes 2 1 1 13,3
20 Professores 4 3 1 26,6
3° Militares 3 3 20
40 Negociantes 2 1 1 13,3
50 Trabalhadores domésticos 4 2 2 26,6
6° Total 15 10 5 100

Fonte: Elaboragdo Propria.

Comentario: Nesta tabela, 15 participantes do estudo, perfazendo um total de 100%
dos quais, 2 estudantes de 13,3%, 4 professores, 26,6%, 3 Militares, 13,3%, 4 trabalhadores

domeésticos, 26,6%.

Na base destes resultados observa-se, que, as classes que mais recorre a negdcios de
juros é a classe dos professores, e dos militares com maior percentagem conforme ilustra a

tabela.
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Tabela 4-Quanto consegues ganhar por més?

N° Credores OPCOES DE RESPOSTA %
1° Credor 150.000.00 16,6
2° Credor 100.000.00 16,6
3° Credor 250.000.00 16,6
4 Credor 75.000.00 16,6
5 Credor 40.000.00 16,6
6 Credor 300.000.00 16,6
Total | 6 915.000.00 100

Fonte: elaboracéo prépria

Comentario: Nesta tabela verifica-se 6 credores dos 15 da amostra, ilustrando a

quantidade de credores com diferentes quantias patrimoénios que ostentam durante o més, por

ser apenas um credor a cada n° de ordem, deu-se a mesma percentagem por serem todos

divididos por uma amostra 15 que é o nimero total de amostras.

Tabela 5-Quais sdo os grandes motivos que te levaram a recorrer a negdcios de juros?

QUANTIDADE CREDORES OPQOES DE RESPOSTA %

2 Credores Para empreender 33,3

4 Credor Para sustentar a familia 66,3
Total 6 100

Fonte: elaboragéo prépria

Comentario: Esta tabela ilustra os diferentes grandes motivos que tém levado os

credores a recorrerem a negdcios ou contractos de juros, pelo que, dos 6 em analise 3

responderam para empreender, dando a percentagem de 33,3 e outros 4 responderam para

sustentar a familia, dando a percentagem de 66,3, perfazendo 100%.
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Tabela 6-Ja teve conflitos ou implicagcdes com alguém q havia emprestado o dinheiro, pra depois te
devolver com juros, porqué

QUANTIDADE | CREDORES OP(;OES DE MOTIVO %
RESPOSTA
4 Credores Sim Atraso de | 66,3
pagamento
2 Credores Né&o 33,3
Total 6 100

Fonte: elaboracédo propria

Comentério: nesta tabela verifica-se as implicacdes ou conflitos que os credores se
deparam ou tém se deparada com os devedores, tendo maior implicacdo advinda do atraso do
pagamento, dando 66,3%, conforme responderam os 4 credores, apenas 2 credores, dos 6

alegaram nuca terem conflitos com os devedores.

Tabela 7-Qual era o critério abordado por vos, quanto ao pagamento

QUANTIDADE CREDORES OPCOES DE %
RESPOSTA
4 Credores 50 /100 66,6
2° Credores 50 /80 33,3
Total 6 100

Fonte: elaboracéo prdpria

Comentario: nesta tabela verifica-se os critérios ou modalidades de acordos de
pagamento do contracto de juro, onde 4 responderam 50/100, ou seja deves 50 mil, para
posteriormente devolve com acréscimo de 50 mil kwanzas, destes entdo que perfazem 66,6%,
e dois credores que responderam 50/80, devendo 50 mil e pagar com juros de 30 mil kwanzas,

perfazendo 33,3%, totalizando assim 100%.
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Tabela 8-Qual foi o justificativo do devedor?

QUANTIDADE | CREDORES MOTIVOS DE ALEGACOES DOS %
DEVEDORES SEGUNDO OS CREDORES

3 Credores Resolveram um problema imperioso com a familia | 20

1 Credor ter quantia infima na outrora 6,6

2 Credores Doenca 33,3
Total 6

Fonte: elaboragédo propria

Comentario: Esta tabela ilustra os motivos de alegacdes dos conflitos do
incumprimento contratual dos devedores, segundo os credores, onde 3 credores apontaram que
uns respondiam terem resolvido problemas familiares, dizendo os mesmos que era apenas
mentira para fugir da responsabilidade contratual por eles celebrada, destes mesmo 3
correspondem 20%, e 1 por ndo ter quantia certa no dia acordado 33%, e 0 outro que alegavam

doenca deu 33,3%, perfazendo assim 100%.

Tabela 9-Tens nogdo da taxa legal que deve ser acrescida num negdcio de juro?

Quantidade | Credores | Opgbes de | Motivos %
resposta
3 Credores Né&o Sem interesse 50
2 Credores Né&o Nunca terem ouvido 33,3
1 Credor Sim Por meio de leitura 16,6
Total 6 100

Fonte: elaboragéo prépria

Comentério: Esta tabela ilustra, o conhecimento da taxa legal exigida pela lei
especifica do regulamento dos juros pelo credores, pelo que, 5 responderam ndo terem
conhecimento da lei, dos 3 alegaram falta interesse, dando 50%, 2 responderam nunca terem

ouvido, dando 33,3, apenas 1 respondeu sim por meio da leitura, dando 16,6, totalizando 100%

43




Tabela 10-Quais tém sido as grandes dificuldades ou consequéncias, a par dos negécios de juros?

QUANTIDADE | CREDORES MOTIVOS %
3 Credores Depresséo psicoldgica 50
2 Credores Econdmicas 33,3
1 Credor Financeiras 16,6
Total 6 100

Fonte: elaboracéo prépria

Comentario: esta tabela demonstra as tamanhas consequéncias que os credores tém
passado, a quanto dos incumprimentos contratuais por parte dos devedores, onde 3 responderam
Depressédo psicoldgica, dando 50%, 2 responderam consequéncias econémicas 33,3%, 1 um
respondeu consequéncias financeiras 16,6%, totalizando 100%.

Tabela 11-J4 tentaram resolver esses conflitos a uma entidade judicial?

Quantidade | Credores Opcoes de Motivos %
resposta
3 Credores Né&o Medo vs falta de conhecimento 50
2 Credores Né&o Falta de interesse 33,3
1 Credor Sim Por ter conhecimento da lei 16,6
Total 6 100

Fonte: elaboragéo prépria

Comentario: Nesta tabela, entende-se as possibilidades dos contraentes terem
resolvido os conflitos a uma entidade judicial, pelo que, 3 que fazem 50% da analise
responderam, ndo; por medo e falta de conhecimento, 2 que fazem 33,3, responderam também

ndo; por falta de interesse, e apenas 1 que da 16,6, respondeu sim, por ter conhecimento da lei.
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Tabela 12-Se ja, qual foi a decisdo da entidade que resolveu?

Quantidade Credores Com que alegacdes %
1 Credor Agiu a favor | Incumprimento contratual por | 100%
de mim parte do devedor
Total 1 100%

Fonte: elaboracéo prépria

Comentério: Nesta tabela verifica-se, as alega¢des do juiz, quanto a decisdo recorrida

ao tribunal, dizendo o mesmo que juiz decidiu a seu favor, por este alegar incumprimento

contratual por parte do credor, orientando assim por meio de coaccdo, conforme indica as

exigéncias judiciais do incumprimento contratual.

5.2.

Questionarios aplicados aos devedores

Foi aplicado um questionario fechado onde os devedores responderam as perguntas

aplicando um x em uma das opcdes que as questdes apresentavam. Feitas as recolhas, os dados

obtidos foram os seguintes:

Tabela 13-Quanto consegues ganhar durante o més?

QUANTIDADE | DEVEDORES OPCOES DE CLASSES SOCIAS %
RESPOSTA
3 Devedores 150.000.00 Professores 33,3
1 Devedores 50.000.00 Negociantes 11,1
1 Devedores 100.000.00 Estudantes 11,1
2 Devedores 30.000.00 Trabalhadores 22,2
domestico
2 Devedores 75.000.00 Militares 22,2
TOTAL 9 100

Fonte: elaboracéao prépria

Comentario: nesta tabela referente aos devedores, versa sobre a quantia que cada um

aufere durante o més, sendo que, 3 professores disseram 150mil kwanzas, dando 33,3%, 2

devedores, negociantes e estudantes alegaram 50 mil um e outro 100 mil kwanzas, dando 11,1
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cada, e outros 4 devedores, trabalhadores domésticos, 30 mil a um e 75 mil kwanzas a outro,
dando 22,2 a cada totalizando 100%.

Tabela 14-Quais sdo os grandes motivos que te levaram a recorrer a negocios de juros?

QUANTIDADE | DEVEDORES OPCOES DE CLASSES %
RESPOSTA SOCIAS
1 Devedores Para empreender Negociantes 11,1
1 Devedores Para Empreender Estudante 11,1
2 Devedores Sustentar a Familia | Militares 22,2
2 Devedores Sustentar a Familia | Trabalhadores 22,2
domesticos
3 Devedores Pagar a propina Professores 33,3
das criancas
Total 9 100%

Fonte: Elaboragéo propria

Comentario: Esta tabela ilustra os grandes motivos que levam a recorrer a negocios

de juros, onde dois devedores alegaram motivos de empreendimento, dos quatros 2 estudantes

e 2 negociantes, dando 11,1% cada, 4 devedores alegaram para sustentar a familia, dos quatros

2 militares e outros dois trabalhadores domésticos, dando 22,2% a cada, outros 3 devedores

alegaram motivo de pagar propinas das criangas ou filhos, dando 33,3%, totalizando assim

100%.

Tabela 15- Ja teve conflitos ou implicagGes com alguém g havia emprestado o dinheiro, pra depois te

devolver com juros, porqué

Quantidade | Credores OPCOES DE | Motivo %
RESPOSTA
3 Devedores | Sim Atraso de pagamento 33,3
3 Credores Sim Falta de dinheiro no tempo | 33,3
acordado
2 Credores Sim N&o pagamento de quantia certa 22,2
1 Credor Né&o 11,1
Total 9 100

Fonte: Elaboragdo propria

46



Comentério: Nesta tabela verifica-se as implica¢fes ou conflitos que os devedores se
deparam ou tém se deparada com os credores, tendo maior implicacdo advinda do atraso do
pagamento, respondido por 3 devedores, dando 33,3%, outros 3, por falta de dinheiro no tempo
acordado 33,3, 2 por pagamento incerto,22,2, e 1 de 11,1% apenas que nuca teve nenhum
conflito com credores, por sempre cumprir com as exigéncias contratuais, perfazendo assim
100% da analise. conforme responderam os 4 credores, apenas 2 credores, dos 6 alegaram nuca

terem conflitos com os devedores.

Tabela 16-J4 tentaram resolver esses conflitos a uma entidade judicial ?

Quantidade | Credores Opcoes de Motivos %
resposta
3 Devedores | N&o Medo vs falta de conhecimento | 37,7
3 Devedores | N&o Falta de interesse 37,5
2 Devedores | N&o Por falta de conhecimento da lei | 25
Total 8 100

Fonte: Elaboracédo propria

Comentario: Sobre a possiblidade de resolverem alguns conflitos em uma entidade
judicial, 6 responderam néo; alegando medo e falta de concimento e outros 3 alegaram falta de
interesse, dando 37,5% cada, 2 também responderam ndo, por falta de conhecimento da lei,
totalizando entéo, 100% da analise.

Esta tabela demonstra preocupacéo, intervencao rapido dos conhecedores e fazedores
do direito na expansao do Direito, mobilizacdo, implementacao de debates, palestras e outros
pressupostos importantes que suplatam a cultura juridica aos utentes da Provincia do Huambo

e ndo so.
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Tabela 17-O que te levou a fazer o pagamento tardiamente?

Quantidade | Credores | Motivos de alegac6es dos devedores segundo 0s %
credores

3 Devedores | Resolveram um problema imperioso com a familia | 37,5

3 Devedores | Ter quantia infima na outrora 37,5

2 Devedores | Estive internado com o filho 25

Total 8

Fonte: Elaboragdo propria

Comentario: Sobre as pricimpais causas que tém levado os devedores a pagaram

tardiamente o aordo, 6 responderam, motivos familiares dos

outros 3 responderam quantia

infima, dando 37,5% cada, 2 responderam doenca como grande motivo, dando 25%, totalizando

100%.

Nesta tabela apesar de ndo constarem, os devedores alegavam que, mesmo dizendo

essas causas ou prova-las os credores ndo minimizavam a razao, ainda assim alguns aplicavam

juros de mora.

Tabela 18-Tens nocdo das taxas que devem ser aplicada no juro com conforme a orientacdo da lei?

Quantidade | Credores Opcodes de resposta Motivos %

2 Devedores | Nao Sem interesse 22,2

4 Devedores | Nao Nunca ouvi 44,4

3 Devedores | Ndo Ninguém ensina 33,3
Total

Fonte: Elaboracgéo propria

Comentario: no gque tange ao conhecimento da taxa legal exigivel pela lei dos juros,

2 dos 22%, responderam sem interesse, 4 dos 44,4% devedores responderam nunca terem

ouvido, 3 dos 33,3% responderam, ninguém ensina, totalizando 100%.
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Tabela 19-Quiais tém sido as grandes dificuldades ou consequéncias, a par dos negécios de juros?

Quantidade | Credores Motivos %
2 Devedores | Depressdo psicoldgica 22,2

3 Devedores | Econdmicas 33,3

4 Devedores | Financeiras 44,4

Total 9

Fonte: Elaborag&o Propria.

Comentério: Quanto as grandes dificuldades ou consequéncias, advindas por
negocios de juros, 2 dos 22,2%, alegaram depressdo psicoldgica, 3 dos 33,3% alegaram
consequéncias econdémicas, e 4 dos 44,4% com percentagem maior alegaram consequéncias

financeiras, perfazendo assim 100%.

5.3.  Discussao geral dos resultados

De realcar que as entrevista e 0s questionarios basearam-se na colecta de dados do
fendmeno social de contracto de empréstimo do famoso “kilapi” como é apelidado na nossa
realidade social ou cultural, neste ponto faremos analise geral ndo sé dos questionarios, mas do

negdcio em sim na sua generalidade.

O mesmo negocio ja é efectuado desde os tempos remotos, pese embora que

actualmente sofreu muita dindmica ou com muita frequéncia de efectividade.
Principais causas da recorréncia do Negdcio de juro ou de empréstimo:

Salario infimo ou atraso no recebimento do salério;
Mal geréncia do salério, ou Falta de Educacéo financeira;
Desinteresse de empreender;

Burocracia na aquisicao de créditos bancarios e entre outras.

o B~ w0 D

Ma qualidade de vida
E legal, justo e ilicitamente importante e imperioso levar tudo isso em considerag&o,

porque o descumprimento disso tem acarretado varias consequéncias aos contraentes.
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Dos quais:
Para o Credor...

1. Rendimentos financeiros: O mutuante recebe juros como compensacdo pelo empréstimo
concedido. Isto permite a0 mutuante obter um retorno financeiro sobre o capital
emprestado através do aumento dos seus recursos disponiveis.

2. Risco de incumprimento: existe o risco de o devedor ndo cumprir as obrigacdes de
pagamento. Esta situacdo pode conduzir a perda de capital e a juros ndo pagos. O
mutuante tem de avaliar cuidadosamente o risco antes de conceder um empréstimo e
tomar as medidas adequadas, tais como exigir garantias ou realizar uma andlise de
crédito, para mitigar esse risco.

3. Fluxo de caixa: Receber juros ao longo do prazo do empréstimo pode ajudar a estabilizar

o fluxo de caixa do credor, fornecendo uma fonte regular de receita.

Consequéncias para o Devedor...

1. Custo adicional: O devedor é responsavel pelo pagamento de juros sobre o valor do
empréstimo. Isto significa que o custo total do empréstimo sera superior ao montante de
capital original. O mutuério deve ter em conta o custo dos juros ao calcular a viabilidade

e a acessibilidade do empréstimo.

2. Acesso ao capital: O empréstimo remunerado pode proporcionar ao devedor acesso a
capital que, de outro modo, ndo estaria imediatamente disponivel. Isso pode ser
especialmente atil em situacbes em que o devedor precisa de financiamento para

investir, expandir um negdécio ou atender a outras necessidades financeiras.

3. Responsabilidade pelo pagamento: O devedor tem a obrigacao de efetuar os pagamentos
de acordo com as condigOes estabelecidas no contrato. O ndo cumprimento dessas
obrigagdes pode levar a consequéncias legais, como acc¢BGes de cobranga, danos a
reputacao e possiveis restricdes de crédito futuras.

E importante notar que as consequéncias especificas do negocio de interesse podem
variar dependendo das leis e regulamentos aplicaveis, bem como dos termos e condi¢bes

acordados entre as partes envolvidas. Recomenda-se que as partes procurem
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aconselhamento juridico e financeiro adequado aquando da negociacdo e

estabelecimento de um contrato de empréstimo remunerado.

Possibilidade da existéncia de usura no negécio de juro

A priori, nem todo contracto de juro é usurario, é tido como usurério todo taxa de juro

que exceda a lei.

Em relacdo a uma taxa de juros que exceda o limite maximo permitido por lei, sendo
por isso, desde logo, formalmente usuraria (como vimos), o que de acordo com o estatuido no
artigo 1146°, n.° 3 do Codigo Civil conduziria a reducdo ope legis da taxa de juros ao limite

méaximo. Ora, tal facto gera uma pergunta incontornavel:

1. se no mesmo caso existir ao mesmo tempo usura formal e material, ou seja, a taxa de juros
transpor os limites maximos e, simultaneamente, encontrarem-se verificados o0s
pressupostos gerais do negdcio usurario previstos no artigo 282° do Cédigo Civil, qual o
regime a aplicar?

2. Devera efectuar-se a referida reducdo ao limite maximo, tendo em conta que se trata de
uma norma imperativa e de constituir um regime especial para os contractos de mutuo e
afins, estando assim em causa o Principio da Especialidade?

3. Ou, por lado, devemos perceber que se trata de uma excepcao a esse mesmo principio,
ponderando a porta aberta deixada pelo legislador no n.° 4 do artigo 1146° do Cddigo Civil
a aplicacdo do regime geral da usura, presente nos artigos 282° a 284° do mesmo Cdédigo
e, deste modo, dar ao lesado a possibilidade de pedir a anulagdo do negdcio ou a sua
modificagdo segundo juizos de equidade?

No entanto, para que consigamos compreender todo o alcance desta questdo é essencial
percorrer um iter de conhecimento por entre juros e usura, interpretando alguns elementos

importantes que preenchem a usura, conforme versa o artigo 282° do Cadigo Civil.

Necessidade

Nao ¢ por acaso que iremos comecar por analisar a situacdo de “necessidade”.
Justifica-se, pois na generalidade dos ordenamentos juridicos € esta a situacéo de inferioridade
referida em primeiro lugar, sendo de entre todas as enumeradas no artigo 282° do Cadigo Civil,

a mais complexa e a que mais se verifica na realidade. Importa, desde ja, esclarecer que tipo de
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situacdes de necessidade é que serdo relevantes para o artigo 282° do Cddigo Civil, uma vez
que nem todas merecem resguardo do nosso ordenamento juridico. Assim, apenas devemos
considerar abrangidas pelo artigo em questdo, as situaces de necessidade anormais, pois, de
outro modo, todas as declara¢Bes negociais se encontrariam abrangidas por este regime, tendo
em conta que o ser humano tem necessidades que, frequentemente, sdo saciadas através de
declaracGes de vontade. Devemos conceber esta necessidade em termos abrangentes, de forma
a abarcar ndo apenas as situacdes de necessidade essencialmente econémica, mas também as
de ordem fisica ou moral, quica ainda mais graves e reprovaveis. “Explorar uma situagdo de
angustia, aflicdo, perigo fisico ou depressdo moral de outrem é normalmente mais condenavel
do que aproveitar-se da sua necessidade economica” . A avaliacdo da situacdo de necessidade
econdmica devera ser feita caso a caso, sem nunca olvidar o Principio da Dignidade da Pessoa
Humana e utilizando como critério o “perigo que ameaga a existéncia econdmica do

declarante”.

Nesta avaliacdo, ndo devemos considerar exigivel que a situacdo de necessidade seja
real, pois o lesado poderéa estar erroneamente convencido que se encontra em tal estado, sendo
assim pressuposto da sua declaracdo negocial, continuando a existir uma exploracdo dessa
situacdo por parte do usurario. Deste modo, podemos concluir que a situacdo de necessidade
putativa é relevante para conferir se determinado negécio € usurario. Como ja foi referido supra,
0 momento determinante para averiguacdo da existéncia de usura num negécio é o da sua
celebracdo. Assim sendo, é essencial que a situacdo de necessidade se verifique naquele exato
momento, ndo se exigindo, por outro lado, que tal estado seja permanente. Nesta matéria,
podemos afirmar que a culpa € irrelevante, pois independentemente do facto de poder ter sido
o0 lesado o responsavel por se encontrar naquela situacdo de necessidade, tal ndo legitima que o
usurério se aproveite e explore a mesma. Nos outros tipos de situacdes elencadas no artigo 282°
do Cadigo Civil e que atentaremos de seguida, ha sempre, de certo modo, culpa do lesado em
encontrar-se naquele estado, e ndo € por esse facto que deixara de ser valorado negativamente
pela ordem juridica o negdcio celebrado em tais circunstancialismos. Para além disso, as causas
que levaram o lesado a essa situagdo de necessidade ndo tém necessariamente de estar
directamente relacionadas com ele, podendo estar ligadas a um familiar préximo ou até a um
amigo com quem tenha um lago afectivo forte, embora a proximidade entre os dois devera ser
sempre olhada casuisticamente. Interessa ainda salientar ainda que a situacdo de necessidade
também se aplica as pessoas colectivas, ndo sendo restrita as pessoas singulares, embora ndo

nos possamos esquecer de destrincar as situacdes que também se podem verificar no caso das
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pessoas colectivas (necessidade, inexperiéncia, dependéncia), daquelas que estdo ligadas ao
intimo do ser humano e ndo seja possivel concebé-las numa pessoa colectiva (ligeireza, estado
mental e fraqueza de caracter). Com efeito, uma pessoa colectiva também pode estar numa
situacdo de necessidade mas apenas econdmica, pois ja ndo sera possivel uma pessoa colectiva

encontrar-se numa situacdo de necessidade fisica ou moral.
Inexperiéncia

Esta situacdo de inexperiéncia enunciada no artigo 282° do Cédigo Civil pode ser de
2 tipos: inexperiéncia absoluta, caso a pessoa revele uma lacuna de conhecimentos da vida em
geral; ou inexperiéncia relativa, quando a falta de saberes se resume a uma determinada area ou
ramo de actividade. Em qualquer dos casos, sera sempre relevante para determinar se
determinado negdcio esta enfermo de usura. Porém, a averiguacao da inexperiéncia tera sempre
de ser feita in casu, bastando apenas que o lesado, aquando da sua declaracdo de vontade, ndo
detenha os saberes necessarios para ponderar e compreender devidamente os termos do negdcio
em causa. Importa também nédo esquecer que a inexperiéncia pode ou ndo derivar de uma
incapacidade natural do lesado, como, por exemplo, nos casos de menoridade. Para além disso,
a inexperiéncia ndo esta ligada ao nivel de cultura da pessoa. Podemos encontrar situacdes de
inexperiéncia até em pessoas com um nivel cultural elevado. O que conta é o seu conhecimento
acerca daquele negécio juridico especifico. Poder-se-ia afirmar que a inexperiéncia por estar
ligada ao desenvolvimento e capacidade intelectuais da pessoa humana ndo poderia verificar-
se nas pessoas colectivas. Todavia, em abono da verdade, devemos entender esta situacdo de
inferioridade em sentido lato, de forma a abarcar os casos das sociedades “recémnascidas” que
se lancam num mercado que ndo conhecem bem, sendo tal inexperiéncia por vezes aproveitada
e explorada por outrem. Assim sendo, de certo modo, a pessoa colectiva também podera ser
considerada “ignorante”, considerando que sdo os titulares dos respectivos 6rgdos que
constituem a vontade da pessoa colectiva em causa. Posto isto, levantar-se-ia a questao de saber
se tal pessoa colectiva seria merecedora de tutela juridica nesta matéria, uma vez que as
declaracdes de vontade emitidas pelos titulares dos 6rgaos nao correspondem a vontade deles
mesmos, mas sim a vontade da propria pessoa colectiva, vista como uma individualidade
juridica autobnoma. No entanto, quem ndo merecerd, decerto, protec¢do juridica € quem
explorou aquela situacdo de inferioridade, obtendo para si beneficio excessivos ou

injustificados, e assim, devera o Direito intervir para combater tais situacdes.

53



Ligeireza

Trata-se de um tipo de situacdo de inferioridade que ndo constava da estatui¢do
original do artigo 282° do Cdédigo Civil e que foi incluida pelo Decreto-Lei n.° 262/83, de 16 de
Junho. Como foi referido supra, era dispensavel a sua inclusdo na enumeracdo das possiveis
situacdes de inferioridade para efeitos de usura. Tanto mais que o legislador no Cédigo Penal
de 1995, aprovado pelo Decreto-Lei n.° 48/95, de 15 de Marco que veio substituir o Cédigo
Penal de 1982, aprovado pelo Decreto-Lei n.° 400/82, de 23 de Setembro, eliminou a ligeireza
do catalogo das factiveis situacdes de inferioridade para efeitos da existéncia do crime de usura,
presente no artigo 226° do Codigo Penal. A ligeireza é um conceito muito ambiguo e de
complexa delimitacdo e que aparece amilde de médos dadas com a situacdo de necessidade.

Nos casos de ligeireza existe uma viciacdo da vontade, mas ndo o seu afastamento por
completo. Com efeito, em situacdes mais radicais, o lesado, por culpa da ligeireza, podera nao
compreender o conteldo da sua declaracdo de vontade, remetendo assim para 0 campo da
incapacidade acidental, prevista no artigo 257° do Cédigo Civil e que segundo MOTA PINTO
“abrange todos os casos em que a declaracdo negocial ¢ feita por quem, devido a qualquer causa
(embriaguez, estado hipndtico, intoxicacdo, delirio, ira, etc.), estiver transitoriamente
incapacitado de representar o sentido dela ou ndo tenha o livre exercicio da sua vontade” . Mais
uma vez, o que releva nesta matéria € o momento da declaracdo de vontade e, assim sendo, a
ligeireza ndo tem obrigatoriamente de ser um defeito frequente no lesado, bastando que se
verifique naquele determinado momento. A sua averiguacdo tera de ser feita caso a caso,
atentando na forma como o individuo em causa actuou concretamente, ndo sendo requisito que
0 lesado leve um estilo de vida esbanjador age com ligeireza o incauto, aquele que nao ponderou
0s prés e os contras da sua declaracdo negocial e das consequéncias que os termos do negocio
juridico trardo a sua esfera juridica, ou seja, estamos perante uma situacao de ligeireza quando
o individuo actuou precipitadamente. “Respeita a um elemento puramente interior do declarante
— 0 Seu animo ou o seu espirito — e ndo ao seu relacionamento com as condicdes de vida que o
rodeiam. E um estado psiquico e patolégico que podera levar o individuo ndo apenas a atuar
sem 0 necessario discernimento, como também a uma verdadeira situacdo caracterizavel como

sendo de incapacidade acidental”.

Tal como sucede na situacdo de inexperiéncia, também a ligeireza € autbnoma em
relacdo ao nivel cultural e econdmico do lesado, podendo suceder a qualquer pessoa. Todavia,

opostamente ao que se passa na inexperiéncia, ja ndo poderemos afirmar que a ligeireza se possa
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verificar em relacdo a pessoas colectivas, uma vez que apenas a pessoa fisica podera actuar
dominada por esse estado psicolégico. Embora a pessoa colectiva actue por intermedio dos
titulares dos seus 6rgéos, que serdo, em regra, pessoas fisicas, ndo devera considerar-se uma
situagdo de “ligeireza colectiva” que, ao resultar da conjunc¢do de vontades, muitas vezes ndo

serd mais do que uma ansia desmesurada e excessivamente arrojada de lucros.
Dependéncia

A dependéncia é uma das situacdes de inferioridade previstas no artigo 282° do Cédigo
Civil e que ja vem desde a versao original do preceito, ndo encontrando paralelo no Direito civil
germanico ou helvético. O seu &mbito ndo se resume a dependéncia econémica, entendendo
também os casos de dependéncia afectiva, como acontece nas relagdes familiares; psicoldgica,
por exemplo, do aluno em relacéo ao seu professor; ou profissional, no caso de rela¢6es laborais

hierarquizadas.

A situagdo de dependéncia traz a colagdo a figura do temor reverencial (“metus
reverentialis”) que, consiste no receio de desagradar as pessoas a quem, por alguma razao, se
deve submissdo ou respeito. O temor reverencial distingue-se da coac¢do na medida em que no
temor reverencial ndo ha qualquer accdo intimidatoria de ninguém, sendo o respeito sentido
pelo declarante um sentimento inerente ao préprio. De outro modo, se existir efectivamente
uma ameaca por parte daquele a quem se é submisso, tendo em vista a obtencdo de uma
determinada declaracéo negocial, estaremos perante um caso de coacg¢ao moral que, nos termos
do artigo 255° do Cddigo Civil, consiste na “declaragdo negocial determinada pelo receio de

um mal de que o declarante foi ilicitamente ameacado com o fim de obter dele a declaragdo”.

No entanto, se o individuo a quem se deve submissdo ou respeito explorar essa
situacdo, logrando, desse modo, beneficios excessivos ou injustificados, tratar-se-a agora de um
negocio usurario. Tomemos, a titulo exemplificativo, o caso de um pai que pressiona o filho
para Ihe vender um determinado bem valioso por um valor muito inferior ao real, e este acaba
por aceitar tal negdcio para ndo desagradar ao seu progenitor. Posto isto, € possivel concluir
que o temor reverencial embora ndo releve em matéria de coac¢do moral, assume particular
importancia em sede de negdcio usurario, por intermédio da situacdo de dependéncia que,
todavia, ndo se excute no temor reverencial Estado Mental Esta situagdo de inferioridade
inexistia no artigo 282° do nosso Caodigo Civil até ser implementada pelo Decreto-Lei n.°

262/83, de 16 de Junho. Trata-se de uma alteragdo mais a nivel seméantico do que ao nivel do
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conteudo, pois embora tenha vindo substituir a expressdo “deficiéncia psiquica” presente na
versdo original do artigo 282° do Cddigo Civil, o &mbito de aplicacdo da figura do negdcio
usurario ndo se expandiu, dado que ambas as expressdes acabam por se confundir. O legislador,
no artigo 226°, n.° 1 do Codigo Penal, optou pelo conceito “anomalia psiquica”, mas mesmo
assim continua a abranger o mesmo género de situacdes, na nossa opinido. Destarte, “pretende-
se abranger os casos de debilidade mental, acidental ou permanente, resultantes de factores de
ordem natural” 156 , abarcando assim os interditos ou inabilitados por anomalia psiquica, as
pessoas passiveis de serem alvo de interdicdo ou inabilitacdo pelo mesmo motivo, aqueles que,
ndo obstante terem capacidade de exercicio de direitos, estejam no momento da declaragédo de
vontade temporariamente impedidos de fazer uso dessa mesma capacidade, em virtude de se

encontrarem sob o efeito de alcool ou substancias psicotrdpicas, entre outros...

Com efeito, entre a situagdo de “estado mental” ¢ a de incapacidade acidental, presente
no artigo 257° do Cddigo Civil, pode haver concordancia, embora tal nem sempre aconteca,
pois, eventualmente, poderd um individuo encontrar-se numa situagdo de “estado mental” ¢

mesmo assim ser capaz de compreender o conteldo da sua declaracéo de vontade.

Fraqueza de Caracter Estamos novamente diante duma situacdo de inferioridade
presente no artigo 282° do Codigo Civil fruto das alteracGes levadas a cabo pelo Decreto-Lei
n.° 262/83, de 16 de Junho, e que também se encontra presente no catalogo do n.° 1 do artigo
226° do Caodigo Penal.

Por fim, importa referir que similarmente a “ligeireza”, tanto o “estado mental” como
a “fraqueza de caracter” sdo apenas verificaveis em pessoas fisicas, excluindo-se assim as
pessoas colectivas deste genero de situacdes de inferioridade. Para além disso, séo estados que
devem ser analisados caso a caso, devendo existir no exacto momento da emissao da declaracdo

de vontade.
A Lesdo

E no &mbito do elemento objectivo da usura que a figura juridica da lesdo ganha
importancia no Direito Civil, uma vez que ndo é considerada como uma causa autonoma de
invalidade em geral dos negdcios juridicos, limitando-se a produzir efeitos invalidatorios
somente na qualidade de elemento da usura. Acerca desta matéria, existem duas posices

distintas, pois importa saber se a figura da lesdo esta limitada aos contractos comutativos ou
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ndo. Partindo do principio que nos contractos comutativos “hd uma equivaléncia entre as
posicdes das partes, de maneira que o que uma sacrifica ¢ compensado pelo que outra recebe”,
ha assim um “equilibrio valorativo” que, quando rompido, gera uma crise na Justi¢ca contratual
e, consequentemente, a lesdo. Uma das correntes entende que a lesdo consiste numa grave
desproporcdo existente entre as prestagcfes dos contraentes, nos contractos 0nerosos
comutativos. Os partidarios desta concepcao, defendem néo se poder falar de lesdo em relacéo
a outros tipos negociais como 0s negocios unilaterais gratuitos e aleatérios. Todavia, devemos
antes entender que todos estes negocios poderdao sofrer do famigerado vicio da usura, como
veremos mais a frente, adoptando um conceito amplo de lesdo capaz de abarcar todas as
situacBes em que alguém sofre um prejuizo gerado pela celebracdo de um determinado negécio
juridico. Este prejuizo pode traduzir-se quer na obtencdo quer na simples promessa de
beneficios, sendo que esses beneficios ndo tém obrigatoriamente de advir de uma desproporcéao
entre as prestacdes de um contrato oneroso comutativo, podendo resultar de qualquer outra
eventualidade. Somente assumindo este prisma sera possivel igualar a lesdo ao elemento

objectivo do negdcio usurario, presente no artigo 282° do Cédigo Civil.
Ambito e Alcance do Artigo 282° do Cédigo Civil

Feita a analise dos requisitos do negocio usurario, importa agora delimitar o &mbito
de aplicacio do artigo 282° do Codigo Civil. A primeira vista, podemos, desde logo, afirmar
que o artigo em questdo esta lavrado de uma forma muito ampla, pois o legislador preteriu 0s
termos “declaratario” e “declarante”, optando por “alguém” e ‘“outrem”. Assim, para
determinado negdcio poder ser visto como usurario, nao € exigivel que seja o declaratario a
explorar a situacdo de inferioridade, podendo nem sequer ser ele o beneficiado pelo negécio,
que até podera ser, porventura, um terceiro. A escolha do legislador pela expressao “alguém”
em detrimento das palavras “declaratario” ou “terceiro” tem um enorme interesse pratico, dado
que permite abranger situagcdes que de outro modo néo o seriam. Contudo, tal ndo sucede em
relagdo ao facto de ter deixado de lado o vocébulo “declarante”, optando pela formula “outrem”,
pois o individuo que se encontra numa situacao de inferioridade passivel de ser explorada sera
sempre 0 emissor da declaracdo negocial, ou seja, o declarante, embora, como ja foi referido
anteriormente, seja possivel que o declarante se encontre numa situagdo de necessidade por

razoes nao directamente relacionadas com ele, mas sim com outrem.

Debrucemo-nos agora concretamente sobre 0 campo de aplicacdo do artigo 282° do

Cadigo Civil. Da leitura do referido normativo, concluimos estarem abrangidos os contratos-
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promessa, uma vez que o preceito ndo exige a efectiva concessdo de beneficios excessivos ou
injustificados, bastando a simples promessa de concessdo desses beneficios pelo lesado. O
legislador lusitano, ao nao estabelecer a necessidade de haver uma contraprestacao do usurario,
fez com que o artigo 282° do Codigo Civil. Acabe por abranger quase todos 0s negocios, desde
0s contratos bilaterais e onerosos até aos contratos (e negdcios) unilaterais e gratuitos. Ndo
devemos ver a lesdo como o desequilibrio entre as prestacdes provenientes de determinado
negocio, pois nesse caso estariamos a pressupor a existéncia de pelo menos duas prestacdes no
negocio. Todavia, como salientamos, tal assumpcao revelarse-ia erronea dado que basta haver
apenas uma prestacdo (sem contraprestacdo) para que o negocio possa ser considerado como
usurério. Aqui se nota, mais uma vez, a amplitude que a figura juridica da lesdo foi ganhando
com o passar dos tempos no nosso Direito. Importa ainda reflectir um pouco acerca da
aplicabilidade deste normativo aos contratos aleatérios, que, nas palavras de CARVALHO
FERNANDES, sao “negbcios onerosos que envolvem um risco (dlea) para uma das partes ou
para ambas, ficando as prestagdes (ou uma delas) na dependéncia de certo facto futuro, em
termos de s6 uma ser realizada ou de ndo se verificar qualquer correspondéncia entre elas”.

Com efeito, sera que o
Regime do Negdcio Usurario

Apos a celebracdo do negdcio usurério, sao varias as estradas que o lesado pode seguir,
nomeadamente: nada fazer, confirmar o negdcio, pedir a sua anulagdo ou entdo requerer a sua
modificacdo. Se a vitima da usura nada fizer, entende-se que ela ndo tem qualquer intencédo de
destruir o negécio e assim, caduca o direito a anulacdo ou modificacdo do negdcio ao expirar o
prazo de um ano para tal, previsto no artigo 287° do Caédigo Civil, convalidando-se, deste modo,
0 negacio pelo decurso do tempo. No segundo caso, o lesado decide aceitar o0 negocio tal como
esta e entdo pode confirma-lo se estiverem reunidos 0s pressupostos do artigo 288° do Cédigo
Civil. Nesta situacdo, a anulabilidade e modificabilidade do negdcio usurario ficam sanados
através da confirmacédo. Caso o lesado opte pela anulacdo do negdcio, a contraparte ou nao se
opde a anulacdo ou entdo deita mdo do n.° 2 do artigo 283° do Codigo Civil, que dispbe que
“requerida a anulagdo, a parte contraria tem a faculdade de opor-se ao pedido, declarando
aceitar a modifica¢ao do negocio”, de acordo com juizos de equidade. Se o usurério optar pela
modificacdo do negdcio, ela sobrepor-se-a a anulacéo, pois desaparece o motivo que despoletou
tal pedido. Estamos aqui perante uma verdadeira manifestacdo do Principio da Conservacao do

Negocio Juridico, também conhecido por Principio do Favor Negotii que consiste “em se
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procurar salvar tudo que é possivel num negdcio juridico concreto, tanto no plano da existéncia,

quanto da validade, quanto da eficacia”.

Em suma, importa sintetizar duas ideias fundamentais acerca do regime do negocio
usurério. Por um lado, a deciséo acerca da continuidade ou ndo do negécio na ordem juridica
estd na sua maior parte nas maos do lesado, embora ndo esteja totalmente, dada a possibilidade
que a lei da a contra-parte, alvo da accdo de anulacdo, de requerer a manutencdo do negocio
ainda que modificado segundo juizos de equidade. Por outro, 0 nosso ordenamento juridico da
preferéncia a essa modificagdo do negdcio juridico, em detrimento da sua simples aniquilacao.
Assim sendo, importa fazer uma pequena andlise destas possibilidades perante a vicissitude do

vicio da usura no negdcio juridico.
Modificacdo do Negocio Usurario

Tal como afirmdmos anteriormente, de acordo com o plasmado no artigo 283° do
Cadigo Civil, o juiz pode decidir modificar o negdcio segundo juizos de equidade, a pedido do
lesado ou em consequéncia da oposicdo a accao de anulacdo. Em qualquer dos casos, importa
sublinhar que o juiz apenas podera efectuar a modificacdo do negocio a pedido de uma das
partes, ndo o podendo fazer ex officio, por for¢a do supra referido artigo que o impede. Com
efeito, tanto a letra como o espirito da lei parecem apontar nesse sentido, uma vez que, a
montante, 0 normativo em causa menciona somente o “lesado” e a “parte contraria” e, a jusante,
é claro o intuito do nosso ordenamento juridico em conceder as partes, principalmente ao visado

pela usura, o poder de decisao sobre o destino do negdcio usurario.

Se o tribunal decidisse s6 por si modificar o negocio usurario, a revelia do pedido de
anulacéo feito pelo lesado, deparar-nos-iamos com um atentado ao Principio do Dispositivo,
principio basilar do nosso Processo Civil e que, nas palavras de MARIANA FRANCA
GOUVEIA, Os Poderes do Juiz Civel na Acgdo Declarativa— Em Defesa de um Processo Civil
ao Servico do Cidaddo, in Julgar, n.° 1, 2007, “estabelece que o processo é campo exclusivo
das partes. Fundando-se na ideia de que o litigio civil é privado, que faz parte da autonomia
privada, a intervencdo do magistrado ndo pode nunca envolver-se naquilo que s6 a estas
pertence”. Estar-se-ia desta forma a obrigar os contraentes a aceitar um contracto em condigdes

que nenhum deles quis, contrariando assim os principios subjacentes a celebracao do contracto,
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maxime o Principio da Autonomia da VVontade, na sua dimensao de instrumento constituinte de
direitos e obrigagdes livre e conscientemente almejadas pelos contraentes. Importa também
referir que o artigo 283° do Cddigo Civil obriga a que a modificacdo do negdcio usurario seja
feita “segundo juizos de equidade”. Esta imposi¢ao legal remete-nos para a figura juridica da
equidade, figura essa da maior importancia para o julgador e que se encontra regulada no artigo
4° do Codigo Civil, onde se estatui que “os tribunais s6 podem resolver segundo a equidade: a)
quando haja disposicéo legal que o permita; b) quando haja acordo das partes e a relacédo juridica
ndo seja indisponivel; ¢) quando as partes tenham previamente convencionado o0 recurso a
equidade, nos termos aplicaveis a cldusula compromisséria”. O caso em questdo integra-Se,
como € 6bvio, na alinea a). A equidade tem a sua génese na filosofia grega, por intermédio de
ARISTOTELES que na sua obra “Etica a Nicomaco”, onde se alude a uma ideia de “equidade
correctiva” do preceito geral e abstracto e, portanto, aplicdvel a um niimero indeterminado ou
indeterminavel de casos, ajustando-0 ao caso concreto, atingindo desse modo a solucéo justa
para o caso sub judice. Esta concepcdo de equidade confronta-se hoje em dia com uma outra
acepcao, onde se entende a equidade como um modo de dirimir os problemas que lhe sdo
apresentados, por meio de solucdes fundamentadas na justica do caso concreto, em detrimento
do Direito positivado. Parafraseando CAPELO DE SOUSA, “é a chamada «justica do caso
concreto», um principio individualizador, casuistico e metanormativo, adequado, nalguns casos
especiais, a corrigir o caracter geral e pré-determinado da lei, virada para 0s casos mais

frequentes e tipologicamente uniformes”.

MENEZES CORDEIRO, livro Boa Fé no Direito Civil, pp. 1197-1208, maxime p.
1202 acrescenta ainda que “a equidade, no Direito actual, corresponde a um modo de decidir
extra-sistematico, porquanto prescinde da autoridade particular das proposicGes juspositivas.
Mas porque ndo arbitrario, 0 modelo de deciséo, por ela propiciado, respeita o sentido material
do juridico, representado, numa sociedade estabilizada, pelo seu Direito positivo, despido de
tecnicismo e formalismos espurios”. Todavia, este “extra-sistematismo da equidade é formal,
materialmente, a decisdo equa integra-se no sistema apreendido por quem decida”. No fundo,
a equidade funciona como um simples critério de decisdo, auxiliando o juiz na sua busca da
solucdo para o caso em apreco, baseando-se numa “ponderacdo, prudencial e casuistica das
circunstancias do caso”. No entanto, importa sublinhar que da equidade ndo brotam normas
gerais, limitando os seus efeitos ao caso concreto que intenta solucionar. Posto isto, podemos
concluir que a modifica¢do do negdcio juridico enfermo de usura terd de ser efectuada caso a

caso, atendendo aos circunstancialismos de cada situacdo, de forma a reequilibrar o contrato e
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a atingir a desejada justica. Esta justica ndo podera ser uma mera justica formal, mas sim uma
verdadeira justica material que, nas sapientes palavras de CASTANHEIRA NEVES, Questéo-
de-facto-Questdo-de-Direito, cit. padg. 508, sera “aquela justica que, fundada num principio
axiologico-normativamente projectante e regulativo, vem a decidir ndo por deducéo logica, mas
por adequacao normativa ao contetido concreto do caso e das decisdes decidendas™. Tendo em
conta que a modificacdo do negdcio usurario pode ser levada a cabo de diversas formas, importa

agora fazer uma breve anélise das principais.

Reducdo do Negdcio Usurario Uma das formas de proceder a modificacdo do negocio
usurério € através da reducdo do mesmo, extraindo dele a porcdo dos beneficios excessivos ou
injustificados reequilibrando o negécio juridico. A reducdo do negdcio usurario é enquadravel
no mecanismo da reducdo do negdcio juridico, presente no artigo 292° do Cddigo Civil e
geralmente aplicado as situacfes de usura de crédito ou pecunidria. No entanto, hd uma
diferencga de grande importancia entre a reducdo de um negdcio juridico nos termos gerais e a
reducdo de um negdcio usurario em especial. Enquanto no primeiro caso obsta-se a aplicacdo
do instituto quando qualquer uma das partes demonstre que o negécio nao se teria realizado
sem a parte viciada, no negdcio usuréario € a vontade do lesado que importa e, assim sendo, ndo
se aplicara esta figura juridica se contrariar a vontade conjectural da vitima da usura. Se
entendéssemos ser aplicavel a reducdo do neg6cio usurario o regime geral, acabariamos por
desaguar na concluséo de que este instituto praticamente deixaria de existir nestas situacoes,
pois apenas seria aplicado nos casos em que 0 usurario ndo se opusesse, desejando 0 negdcio
na mesma, o que impediria 0 seu uso nos casos em que o desequilibrio fosse maior, ou seja, a
usura foi mais gravosa. Tal seria uma grande proteccdo do usurario, totalmente injustificada,
dado o repudio que a sua accdo merece. Assim sendo, em sede de interpretagdo do preceito,

devemos efectuar uma reducao teleoldgica de forma a atingirmos o desiderato do mesmo.
Converséao do Negdcio Usurario

Como foi referido, a figura juridica da reducdo do negdcio usurario aplica-se
geralmente nos casos de usura de credito ou pecuniaria. Trata-se de um instituto préprio dos
negocios juridicos nulos ou anulados, podendo estes converter-se noutro negdcio, de tipo ou
conteddo distinto, do qual o negdcio viciado devera conter os requisitos de substancia e de
forma, “quando o fim prosseguido pelas partes permita supor que elas o teriam querido, se
tivessem previsto a invalidade”. Esta figura juridica da conversdo do negocio usurario é

empregue quando nos encontremos perante um caso de usura ndo crediticia ou pecuniéria e ndo
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se afigure a reducdo do negdcio como uma possibilidade. Todavia, importa ndo esquecer que
tal como sucede na outra modalidade de modificacdo do negdcio usurario, também aqui a accao
do juiz devera ser precedida por requerimento de uma das partes. A conversdo do negdcio
usurario aplica-se o disposto no artigo 293° do Codigo Civil, relativo a figura da conversédo do
negdcio juridico, onde se consta que “o negdcio nulo ou anulado pode converter-se num
negdcio de tipo ou conteudo diferente, do qual contenha os requisitos essenciais de substancia
e de forma, quando o fim prosseguido pelas partes permita supor que elas o teriam querido, se
tivessem previsto a invalidade”. Daqui resulta que o juiz poderd transfigurar um comodato

usurario num arrendamento ou uma doagdo usuraria numa compra e venda, por exemplo ...

Importa ainda sublinhar que, mais uma vez, é a vontade do lesado que devera imperar
aquando da decisdo de converter o negdcio usurario. Assim, caso tenha havido solicitacdo
prévia nesse sentido pelo lesado, podera o julgador ordenar a referida conversdo mesmo que

iSs0 V& ao arrepio da vontade do usurario.
Anulacéo do Negocio Usurério

Feita a andlise das possiveis modificacdes do negdcio usurario, € 0 momento de nos
debrucarmos sobre a eventual anulacdo do mesmo, atentando em certos aspectos fulcrais como
0 seu regime, o prazo de propositura da ac¢do de anulacdo e os respectivos efeitos que tal
vicissitude contratual acarreta. Comecando pelo regime, desde logo importa referir que as
normas relativas a anulabilidade do negdcio juridico também séo aplicaveis ao mecanismo da
sua modificabilidade, excepcdo feita relativamente aos seus efeitos, na medida em que a
anulacdo tem como consequéncia a extingdo retroactiva dos efeitos do negdcio juridico, ex vi
artigo 289, n.° 1 do Codigo Civil, mas tal podera ja ndo suceder em caso de modificagéo.
Efectivamente, apenas caso a caso saberemos se os efeitos do negocio juridico séo ab-rogados
total ou parcialmente, de acordo com o tipo de modificacdo levado a cabo. Acerca do prazo que
0 lesado disp0e para a intentar a ac¢do de anulagéo, importa desde logo recordar a distin¢do
entre nulidade e anulabilidade, em termos de tempestividade. Do confronto entre estas duas
figuras juridicas, presentes nos artigos286° e 287° do Cadigo Civil, respectivamente, resulta
que a nulidade pode ser arguida a todo o tempo, enquanto a anulabilidade apenas pode ser
pedida “dentro do ano subsequente a cessagdo do vicio que lhe serve de fundamento”, caso o
negocio se encontre cumprido e ndo se trate de usura criminosa Esgotado o referido prazo,

convalida-se 0 negdcio e caduca o direito de arguir a sua anulacgéo.
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Posto isto, para averiguar se o lesado ainda vai a tempo de propor a ac¢do de anulagéo,
importa desde logo saber se 0 negocio ja se encontra cumprido e, de seguida, determinar o
momento a partir do qual se inicia a contagem do prazo, ou seja, 0 momento em que cessa 0
vicio em causa. Poderiamos ser levados a pensar que, sendo a usura um vicio complexo,
constituido por um elemento objectivo (referente ao contelldo do negdcio) e dois elementos
subjectivos (respeitantes quer ao lesado quer ao usurario), 0 momento determinante para o
inicio da contagem do prazo seria aquele em que cessou o Ultimo desses elementos. No entanto,
tal ideia seria errénea, uma vez que, por um lado, a questdo de discernir qual dos elementos
cessa por ultimo é uma falsa questdo e, por outro, a solucdo adiantada acaba por ndo conseguir
resolver o problema. Como ja vimos, s6 existira usura se houver a exploracdo de uma situacéo
de inferioridade do lesado, logo o elemento subjectivo relativo ao usurario é irrelevante, pois a
exploracdo cessa quando termina a situacdo de inferioridade. Nao se pode explorar algo que
deixou de existir. O mesmo principio deve ser aplicar-se ao elemento objectivo, embora, por
vezes, 0s beneficios excessivos ou injustificados que foram prometidos ou cedidos pela vitima
da usura subsistam apds o términus da situacdo de inferioridade. Todavia, neste tipo de
situacdes, 0 que se verifica € que o negdcio em causa ainda ndo esta cumprido e, assim sendo,
a arguicao da sua anulabilidade ndo se encontra dependente de prazo, de acordo com o n.° 2 do
artigo 287° do Cédigo Civil 216 . Destarte, o Gnico elemento fulcral para determinar o momento
a partir do qual se inicia a contagem do prazo sera sempre o elemento subjectivo relativo ao
lesado, ou seja, 0 momento da cessacdo da situacdo de inferioridade Ademais, a solugédo
apresentada nédo resolve o problema, pois embora na generalidade dos casos se possa dizer que,
cumprido o negdcio, 0 prazo para arguir a anulacao do negdcio usurario é de um ano, calculado
a partir do momento em que finde a situacdo de inferioridade do lesado, ha que ressalvar
sucintamente duas situacdes que poderdo constituir certos desvios a esta regra. Desde logo,
partindo do principio de que a lesé@o originada pelo negdcio usurario podera ser sanada quer
atraveés de convencao entre os contraentes, quer por alteracdo posterior das circunstancias, é
possivel conceber uma situacdo em que, apesar de aparentemente a lesdo desaparecer, o lesado

devera continuar a dispor do direito a pedir a anulagdo do negdcio usurario.

Na primeira situacdo, o usurario entrega ao lesado uma compensacdo de forma a
eliminar a parte excessiva ou injustificada dos beneficios prometidos ou concedidos, fazendo

cessar, deste modo, a lesdo. Com este desaparecimento, deixa de existir o elemento objectivo
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da usura, retirando o caracter usurario ao negdcio em causa, e, consequentemente, perdendo o
lesado o direito a pedir a anulagdo do negdcio. Doutro modo, se a leséo se tiver diluido por
forca da mutacdo posterior das circunstancias, devemos entender que esse direito nédo € abalado,
pois, neste caso, 0 lesado ndo mostra quaisquer sinais de ter perdido a vontade de anular o
negdcio. Enquanto no primeiro caso o usurério se redime da exploragdo levada a cabo, ao
compensar o lesado pela injustica de que foi alvo e este, por sua vez, aceita 0 negécio nos Novos
termos, perdoando-o de certa forma, no segundo caso ndo ha nem qualquer ac¢do do usurario
no sentido de corrigir o desequilibrio das prestagdes do contracto capaz de eliminar a
censurabilidade da sua conduta, nem qualquer tipo de indicio que nos possa levar a concluir
que o lesado pretende continuar com o negécio em causa abdicando do seu direito a pedir a sua
anulacédo, logo, tal prerrogativa ndo Ihe devera ser vedada. Outro aspecto a ressalvar, diz
respeito a questao de saber se para se iniciar a contagem do prazo limite para pedir a anulacao
do negdcio usurdrio € suficiente findar a situacdo de inferioridade do lesado ou sera ainda
necessario que ele tenha consciéncia da exploracéo que sofreu? Tendo em conta o curto prazo
de um ano previsto no nosso Cédigo Civil para a arguicdo da anulabilidade e que, em principio,
ele ndo se suspende nem interrompe, defendemos que ele apenas devera contar a partir do
momento em que possa fazer valer esse seu direito, ou seja, € necessario que o lesado tenha
conhecimento que o é efetivamente e da exploracdo de que foi alvo para que a contagem do
prazo se inicie. Somente adoptando este entendimento seréd possivel proteger os interesses da
vitima da usura e realizar as finalidades a que a norma se destina. E tempo agora de analisar 0s
efeitos decorrentes da anulacdo do negocio usurario e, neste campo, ha duas questdes centrais
sobre as quais nos vamos debrucar brevemente nas linhas que se avizinham. A primeira questédo
diz respeito a saber se a anulacdo do negdcio usurario se repercute na totalidade ou apenas numa
fraccdo do negocio, isto &, se também abarca a contraprestacdo do usurario. Uma parte da
doutrina defende que esta anulagdo apenas devera ter efeitos quanto a prestagéo ja realizada por
parte do lesado e ndo em relacdo a contraprestacao do usurario ja realizada apoiando-se no facto
de o nosso Codigo Civil de 1867 dispor, por um lado, que ““se o contrato tiver por causa ou fim
algum facto criminoso, ou reprovado, em que ambos 0s contraentes sejam coniventes, nenhum
deles serad ouvido em juizo acerca de tal contrato; mas, se s6 um dos contraentes for de ma fé,
ndo serd o outro obrigado a cumprir 0 que houver prometido, nem a restituir o que houver
recebido, e poderd exigir o que houver prestado” (artigo 629°) e, por outro, acerca dos efeitos
da nulidade com base na incapacidade de alguma das partes, que o incapaz ndo seria for¢ado a

devolver “sendo o que conserva em seu poder, ou lhe tem servido de proveito” (artigo 698°).
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Todavia, entendemos nédo ser esta a posicdo mais correcta, dado ndo existir no nosso
Cadigo Civil actual qualquer norma idéntica aos referidos artigos 629° e 698° do Cédigo Civil
de 1867 e o preceito do BGB em causa ndo € comumente aceite pela doutrina alema. Ademais,
on.°1doartigo 289° do Cddigo Civil estabelece claramente que “tanto a declaragdo de nulidade
como a anulagdo do negécio tém efeito retroativo, devendo ser restituido tudo o que tiver sido
prestado ou, se a restituicao em espécie nao for possivel, o valor correspondente”. Acresce que,
caso seguissemos a doutrina que entende acarretar a anulacdo do negocio usurario efeitos
somente para a prestacdo do lesado, estariamos a manter na ordem juridica um desequilibrio
entre o patrimoénio da vitima da usura e o do usurario, mas agora favoravel ao lesado. Logo,
“estar-se-ia a corrigir um desequilibrio através de outro desequilibrio, embora com uma
inversdo de posi¢des”. Por fim, resta dizer que também ndo sera defensavel o lesado conservar
para si a prestacdo efectuada pelo usurdrio como forma de o sancionar pela sua conduta
antijuridica, pois € para punir 0s casos de usura que existe o artigo 226° do Cddigo Penal.

Feitas as descricBes, ainda abrangentes ou generalizadas, ainda mesmo assim nao
podemos afirmar categoricamente que encontramos solucdes do problema em apresso, a par de
tudo pelo que vimos e constatamos, esta a falta de assinatura de um termo de responsabilidade,
0 ndo conhecimento das taxas exigidas por lei especifica dos juros, bem como as modalidades
de como queixar-se quando tais preceitos violem a ordem Publica ou firam a dignidade dos

utentes ou de um deles envolvidos no contrato.

Por isso, a vontade de contratar deve ser protegida dela mesma, por meio de principios
(tais como a autonomia privada boa-fe, equivaléncia das prestacfes, o pacto Sunt Servant e
funcdo social) bem como os mecanismos juridicos efcazes, que fora devidamente positivado na

legislacdo

Em sintese, o termo obrigacdo abrange tanto o lado ativo como o passivo da relacdo
que giram em torno de uma prestacéo. Desta forma, os elementos essenciais desta relacdo sao
0 credor, o devedor e a prestacdo. A prestacdo € o ato pelo qual o devedor cumpre a obrigacao
na forma estabelecida, solvendo-a totalmente. Assim, a prestagéo é o objeto da obrigacéo, isto
é, 0 elo que une as partes da relacdo obrigacional. N&o ha exigéncia de que a prestacdo seja

certa ou ao mesmo determinada, basta que corresponda ao interesse do credor e seja digna de
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protecéo legal ou contratual, podendo ser obrigagéo de dar coisa certa ou incerta, de fazer e de

ndo fazer.

Em Angola, a legislacdo que regula as praticas de juros e empréstimos é abordada
principalmente pela Lei n.° 12/05, de 23 de setembro, também conhecida como Lei dos Juros
Remuneratdrios e Usura. Esta lei estabelece as regras e limites para as taxas de juros permitidas

em transagdes financeiras no pais.

A Lei dos Interesses

1. Taxa de juro méxima: A lei estabelece uma taxa de juro maxima admissivel para
empréstimos e outras operacOes financeiras. Esta taxa é fixada pelo Banco Nacional de

Angola (BNA) e pode variar ao longo do tempo de acordo com as condi¢des econdmicas.

2. Actualizacdo periodica: As taxas de juro méaximas admissiveis sdo atualizadas
periodicamente pelo BNA de forma a refletir alteracdes nas condigdes econdmicas do pais.

3. Penapor usura: A lei proibe a pratica da usura, definida como a cobranca de taxas de juros
excessivas e abusivas. Os culpados de usura estdo sujeitos a sancdes, incluindo multas e

outras sancdes legais.

4. Contractos de empréstimo: A lei também estabelece requisitos e regulamentos para 0s
contratos de empréstimo, incluindo a necessidade de transparéncia na informacédo e clareza

nos termos e condi¢bes do empréstimo.

E importante notar que a legislacdo pode ser atualizada e alterada ao longo do tempo,
pelo que se recomenda consultar a legislacdo mais recente ou procurar aconselhamento juridico

especializado para obter informacéo atualizada sobre as leis de interesse em Angola.

De acordo com a lei angolana, a taxa de juro que pode ser aumentada num empréstimo
entre entidades privadas € determinada pelo Banco Nacional de Angola (BNA) através de

regulamentos e resolugdes especificas.

A taxa de juro maxima admissivel € fixada pelo BNA e pode variar ao longo do tempo,
tendo em conta as condi¢des econdmicas e financeiras do pais. Esta taxa € definida como uma

percentagem anual do montante do empréstimo.
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Para informacdo atualizada sobre a taxa de juro permitida nos empréstimos entre
entidades privadas em Angola, recomenda-se consultar os regulamentos mais recentes emitidos

pelo Banco Nacional de Angola ou procurar aconselhamento juridico especializado.

E importante lembrar que o cumprimento dos regulamentos de taxas de juros é

fundamental para garantir o cumprimento da legislacéo e evitar praticas de usura.
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6. PROPOSTA DE SOLUCAO

1.

Implementacéo do ensino de Direito no ensino geral

Impulsionar a cultura Juridica, com finalidade de generalizar o conhecimento do Direito.

Criacdo de leis especificas que regulam os juros e que se adequem a realidade da

comunidade em estudo.

Criar palestras, seminarios, debates, que tal cafés juridicos que coabitem na amenizacéo
dos conflitos de contratos de juros, convidando ou sugerindo 0s negociantes a queixarem-
se, quando tais negocios ferirem a dignidade da pessoa humana ou violarem os preceitos

legais da tipificacdo dos mesmos contratos.

Deve se fazer um trabalho conjunto entre todas instituicGes e todas classes sociais, seja elas
gratuitas ou pecunidarias, para que todas participem na minimizagdo deste fenémeno social
“ Contratos de juros versos usura”. Porque, se todos coseguirmos idénticar as causas, facil

sera combatermos ou erradicarmos as tamanhas consequéncias sociais.
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7. CONSIDERACOES FINAIS

Percorrido todo este caminho, e embora estejamos cientes que muito ficou por dizer,
por razbes de tempo e espaco, ainda assim pensamos ter dado um pequeno contributo para
erradicacdo desse pérfido vicio contratual que é o juro e a usura. No entanto, ja nos finais do
século XVII, MANUEL DE SANTANA BRAGA lamentava o facto de “todas as
Declamacdes, que se tem feito contra a Usura, ndo tém sido bastantes para a desterrarem do
Mundo. Assim como os Rios correm pela Terra, assim a Usura corre pelas maos dos Homens”
. Fazendo um pequeno escorco de tudo o que vimos, em jeito de epilogo, importa recordar que,
embora nenhum dispositivo legal defina concretamente o juro podemos concluir que 0s juros
consistem num rendimento ou remuneragédo de uma obrigacdo de capital (previamente cedido
ou devido a outro titulo), vencivel pelo simples decurso do tempo e que varia em funcéo do
valor do capital, da taxa de remuneracao e do tempo de privacao, enquadraveis na categoria
conceitual mais ampla dos frutos civis. Vimos ainda que os juros podem ser de varios tipos,
consoante o critério que adoptemos, nomeadamente: legais, voluntarios, remuneratérios, de

mora, compensatorios, etc..

Em suma O Ordenamento Juridico em Angola é um conjunto de direitos, obrigaces e
principios que regem a sociedade. Os contractos de juros sdo um dos aspectos mais importantes

deste ordenamento.

Os contractos de juros sdo importantes para a economia de Angola, pois permitem a
criacdo de empréstimos para financiar projectos e actividades comerciais. No entanto, existem
muitos desafios ou implica¢cfes associados ao uso destes contractos dos quais: desafios Legais,
desafios Préaticos, desafios econdmicos e desafios Sociais, estes e outros que precisam da

intervencao do Direito para erradicar ou mitigar a sua afec¢cdo na comunidade.
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APENDICES

Questionario para credor

1-Qual € o seu genéro?

A)Masculino

B)Feminino

2-0 que faz no seu dia a dia?

A)Funcionario
B)Estudante

C)Trabalhador
D)Negociante

domestico

3-Quanto consegues ganhar durante 0 més?

A)50
B)100

D)Menor que 50

4-Quais sdo os grandes motivos que te levaram a recorrer a negdcios de juros?

A) -Pra empreender

mil
mil

C)200mil

mil

B)-Pra resolver um problema familiar

C)-Pra por alimentacdo em casa

5-Ja teve conflitos ou implica¢fes com alguém q havia emprestado o dinheiro, pra depois

te devolver com

juros,porqué?

A)SIM

B)NAO
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6-Se sim, quais foram os motivos?

A)Por atraso de pagamento

B)Por ndo pagar a quantia certa

7-Qual seria o criterio abordado por vés, quanto ao pagamento?
A)l por 2 ou 50 por 100

B) 50 por 75

C)50 por 80

8-Quial foi o justificativo do devedor?

A)Resolveu algo mais imperioso com a familia

B)Gastou o dinheiro com algo importante que preferis nao contar

9-Tens nocao da taxa legal que deve ser acrescida num negocio de juro?

A)SIM

B)NAO

11-Se néo, Porqué do desconhecimento?

A)Sem interesse

B)Nunca ouvi

C)Ninguém ensina

12-Quiais tém sido as grandes dificuldades ou consequéncias, a par dos negocios de juros?

13-Ja tentaram resolver esses conflitos a uma entidade judicial ?

A)Sim

B)Né&o
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14-Se sim, qual foi a enidade judicil?

A)Tribunal

B)SIC

C)Outra

D)Nunca

15-Qual foi a resolucdo da entidade que resolveu ?

A)Agiu a favor de ti

B)Agiu a favor do devedor

16-Porqué, e Com guais argumentos?

A)Negligencia

B)Outra
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Questionario Para o Devedor

1-Qual é o seu genero?

A)Masculino

B)Feminino

2-0 que faz no seu dia a dia?

A)Funcionario

B)Estudante

C)Trabalhador domestico

D)Negociante

3-Quanto consegues ganhar durante 0 més?
A)50 mil

B)100 mil
C)200mil

D)Menor que 50 mil

4-Quais sdo os grandes motivos que te levam a recorrer a negocios de juros?

A) -Pra empreender

B)-Pra resolver um problema familiar

C)-Pra por alimentacdo em casa

4-Ja teve conflitos ou implicagdes com alguém g havia emprestado o dinheiro, pra
depois te devolver com juros?

A)Sim
B)Nao

5-Se sim, quais foram os motivos?

A)Por atraso de pagamento

B)Falta de dinhero, no tempo acordado




C)Por néo pagares a quantia certa

6-Ja tentaram resolve esses conflitos & uma entidade judicial?
A)Sim
B)Né&o

7-Se ndo, porque motivos?

A)Medo vs falta de conhecimento

B)Falta de interesse

C)Por falta de conhecimento da lei

8-Tens nocdo das taxas que devem ser aplicada no juro com conforme a lei orienta?
A)Sim
B)Néo

9-Se ndo, porqué do desconhecimento?

A)Sem interesse

B)Nunca ouvi

C)Ninguém ensina

9-Quais tém sido as grandes dificuldades ou consequéncias, a par dos negdcios de juros?
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